Тема № 6. Анализ затрат на производство и себестоимости продукции (работ, услуг)

6.1. Объекты, задачи и источники информации для анализа
Объектами анализа затрат на производство и себестоимости продукции являются показатели, приведенные на рис. 6.1.
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Рисунок  6.1. Объекты анализа затрат на производство и себестоимости продукции

Состав затрат на производство и реализацию продукции определяется предприятием самостоятельно в его учетной политике. 

Затраты по производству и реализации товаров (работ, услуг), имущественных прав, учитываемые при налогообложении о в соответствии с Налоговым кодексом Республики Беларусь (Особенная часть, ст. 130)

Согласно Налоговому кодексу: 

«1.Затраты по производству и реализации товаров (работ, услуг), имущественных прав, учитываемые при налогообложении представляют собой стоимостную оценку использованных в процессе производства и реализации товаров (работ, услуг), имущественных прав, природных ресурсов, сырья, материалов, топлива, энергии, основных средств, нематериальных активов, трудовых ресурсов и иных расходов на их производство и реализацию, отражаемых в бухгалтерском учете.

2.Затраты по производству и реализации товаров (работ, услуг) определяются на основании документов бухгалтерского учета (при необходимости посредством проведения расчетных корректировок к данным бухгалтерского учета в рамках ведения налогового учета) и отражаются в том налоговом периоде, к которому они относятся (принцип начисления), независимо от времени (срока) оплаты (предварительная или последующая)…»

Задачи анализа затрат на производство и себестоимости продукции:

проанализировать состав и структуру затрат на производство для определения основных направлений поиска резервов их снижения;

изучить изменение уровня затрат по сравнению с предыдущим периодом и планом как в целом, так и по отдельным элементам затрат и по статьям себестоимости;

установить и количественно измерить факторы, повлиявшие на изменение затрат на производство и себестоимости продукции;

определить вклад каждого подразделения в общие результаты, достигнутые предприятием по снижению себестоимости;

выявить и количественно измерить резервы снижения затрат на производство и реализацию продукции.

Источники информации для проведения анализа затрат на производство и себестоимости продукции являются:

1.Форма бухгалтерской отчетности № 2 «Отчет о прибылях и убытках».

2.Форма статистической отчетности № 4-ф (затраты) «Отчет о затратах на производство продукции (работ, услуг)».

3.Журнал-ордер № 10.

4.Журнал-ордер № 10/1.

5.Машинограммы по счетам учета затрат на производство и корреспондирующим с ними счетам.

6.Ведомость № 12 «Учет затрат цехов основного производства / вспомогательного производства».

7.Ведомость № 15 «Общезаводские расходы. Расходы будущих периодов и коммерческие расходы».

8.Разработочные таблицы.

9.Листки расшифровки на суммы, отраженные в других журналах-ордерах.

10.Ведомости начисления заработной платы.

11.Расценки по заработной плате.
12.Данные синтетического и аналитического учета, отраженные на бухгалтерских счетах:
«Основное производство» − счет 20;

«Полуфабрикаты собственного производства» − счет 21;

«Вспомогательные производства» − счет 23;

«Общепроизводственные расходы» − счет 25;

«Общехозяйственные расходы» − счет 26;

«Брак в производстве» − счет 28;

«Резервы предстоящих расходов» − счет 96;

«Расходы будущих периодов» − счет 97 и др.

13.Отчеты об отчислениях на социальное страхование в Фонд социальной защиты населения и на обязательное страхование от несчастных случаев на производстве и профессиональных заболеваний.
14.Калькуляции единицы продукции.

15.Нормативные документы.

16.Учетная политика предприятия.

17.Сметы затрат.

18.Данные бизнес-плана и др.

На каждом предприятии разрабатываются различные подходы по снижению себестоимости. Необходимо отметить, что существуют определенные методы снижения себестоимости, основные из которых определены нормативными документами страны, в частности Постановлением Министерства экономики Республики Беларусь и Министерства труда Республики Беларусь от 15 марта 2000 г. № 46/35 «Об утверждении типового положения о стимулировании снижения себестоимости продукции (работ, услуг)». В данном нормативном документе определено, что соответствующие премии могут выплачиваться при соблюдении:

· установленных технически и экономически обоснованных норм расхода материальных, трудовых и прочих ресурсов на всех уровнях производства;

· систематического достоверного учета расхода материальных ресурсов, осуществляемого на основе показаний контрольно-измерительных приборов или других технических средств;

· контроля за поступлением, хранением и расходованием материальных ресурсов, качеством выпускаемой продукции (выполняемых работ, оказываемых услуг), соблюдением ГОСТов;

· организационно-технических мероприятий, направленных на экономию материальных, трудовых и прочих затрат, и снижение норм их расхода, и обеспечение эффекта от их внедрения и др.
Классификация затрат на производство и реализацию продукции (работ, услуг). Общая сумма расходов организации за определенный период содержит различные по их экономическому содержанию расходы, основную часть которых составляют затраты на производство и реализацию продукции (работ, услуг). Оставшиеся расходы возмещаются за счет прочих источников, таких как прибыль организации за отчетный период, нераспределенная прибыль, накопленные суммы фондов специального назначения и др.
Затраты промышленного предприятия на производство и реализацию продукции по своему функционально-технологическому составу неоднородны. Основная их часть представляет собой производственные затраты, которые впоследствии образуют производственную себестоимость готовой продукции, выполненных работ, оказанных услуг. Последняя вместе с расходами на реализацию образует полную себестоимость произведенной готовой продукции, выполненных работ, оказанных услуг.

Общая схема взаимодействия групп затрат, выделяемым согласно классификационным признакам, приведена на рис. 5.2.
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Рисунок 5.2. Схема взаимодействия групп затрат, выделенных согласно основным классификационным признакам затрат на производство и реализацию продукции (работ, услуг)

В связи с необходимостью организации учета и анализа в условиях рыночной экономики потребовались новые подходы к классификации затрат на производство и реализацию продукции, работ, услуг. Недостаток существующей системы учета затрат заключался в том, что она допускала смешивание основных, накладных, переменных и постоянных затрат, которые в конечном счете относятся обобщенно на себестоимость готовой продукции, что позволяет скрывать непроизводительные расходы в общей сумме накладных расходов и затрудняет выявление резервов снижения себестоимости продукции (работ, услуг). Поэтому хозяйствующим субъектам предоставлено право самостоятельно выделять группы затрат согласно принятой предприятием учетной политике.
6.2. Анализ состава и структуры затрат на производство продукции. Анализ затрат на рубль продукции (работ, услуг)

Первым этапом проводимого анализа затрат на производство является изучение их состава и структуры. Анализ состава затрат позволяет определить, из чего они складываются, анализ структуры дает возможность установить тип производства, дать оценку рациональности такой структуры затрат, а также сделать выводы о необходимости и возможности ее изменения с целью изыскания путей и источников снижения затрат и увеличения прибыли.

Группировка затрат по элементам позволяет осуществлять контроль формирования, структуры и динамики затрат по видам, характеризующим их экономическое содержание. Это необходимо изучения соотношения живого и прошлого (овеществленного) труда, нормирования и анализа производственных запасов, исчисления частных показателей оборачиваемости оборотных средств и других расчетов отраслевого и общехозяйственного уровня. Анализ поэлементного состава и структуры затрат на производство дает возможность наметить главные направления поиска резервов в зависимости от уровня материало-, трудо- и фондоемкости производства и т.д.

Преобладание в общей сумме всех затрат удельного веса материальных затрат свидетельствует о том, что производство материалоемкое, и, следовательно, наиболее значимые резервы снижения себестоимости продукции необходимо искать в экономии и эффективном использовании материальных ресурсов. Если же существенную долю всех затрат на производство и реализацию продукции составляют трудовые затраты (расходы на оплату труда и отчисления на социальные нужды), то производство является трудоемким, а главный резерв сокращения затрат − эффективное использование трудовых ресурсов.

При анализе затрат на производство в первую очередь необходимо определить удельный вес отдельных элементов затрат в общей сумме (в процентах) и изменения за отчетный период Исходная информация для проведения такого анализа содержится в форме статистической отчетности № 4-ф (затраты) «Отчет о затратах на производство продукции (работ, услуг)» (приложение 6.1. − выписка из статистической формы 4-ф).

Сопоставление удельных весов элементов затрат, а не абсолютных сумм обусловлено тем, что в отчетности, как за отчетный период, так и за соответствующий период предыдущего года, затраты отражены на соответствующие объемы продукции, поэтому являются несопоставимыми.

Таблица 6.1. Анализ структуры затрат на производство

	Показатель
	Соответствующий период прошлого года
	Предыдущий период
	Изменение удельного

веса

(гр. 4 -гр.2), %

	
	сумма, тыс. р.
	удельный вес, %
	сумма, тыс. р.
	удельный вес, %
	

	А
	1
	2
	3
	4
	5

	Затраты на производство продукции (работ, услуг)
	29 232
	100,00
	25 520
	100,00
	−

	В том числе:
	
	
	
	
	

	Материальные затраты
	11 941
	40,85
	10 787
	42,27
	+1,42

	Из них:
	
	
	
	
	

	сырье и материалы
	3485
	11,92
	3026
	11,86
	-0,06

	покупные комплектующие 

изделия и полуфабрикаты
	3776
	12,92
	3286
	12,88
	-0,04

	топливо
	2213
	7,57
	1988
	7,79
	+0,22

	электрическая энергия
	298
	1,02
	320
	1,25
	+0,23

	тепловая энергия
	672
	2,30
	672
	2,63
	+0,33

	прочие материальные затраты
	1497
	5,12
	1495
	5,86
	+0,74

	Затраты на оплату труда
	9740
	33,32
	8525
	33,40
	+0,08

	Отчисления на социальные нужды
	3994
	13,66
	3069
	12,03
	-1,64

	Амортизация основных средств и нематериальных активов, используемых в предпринимательской деятельности
	1505
	5,15
	1419
	5,56
	+0,41

	Прочие затраты
	2052
	7,02
	1720
	6,74
	-0,28


На основании данных табл. 4.1. можно сделать вывод, что предприятие является достаточно материалоемким, так как в предыдущем году материальные затраты составляли 40,85% от общей суммы затрат на производство продукции, а в отчетном периоде − 42,27%. В отчетном периоде по сравнению с предыдущим наблюдается рост материальных затрат на 1,42% . Данное увеличение произошло за счет:

· уменьшения доли сырья и материалов на 0,06% в отчетном периоде по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года (с 11,92% до 11,86%);

· снижения удельного веса покупных комплектующих изделий и полуфабрикатов на 0,04 % в отчетном периоде по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года (с 12,92% до 12,88%);

· увеличения удельного веса топлива на 0,22 % в отчетном периоде по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года (с 7,57% до 7,79%);

· увеличения удельного веса электрической энергии на 0,23% в отчетном периоде по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года (с 1,02% до 1,25%);

· увеличения удельного веса тепловой энергии на 0,33% в отчетном периоде по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года (с 2,3% до 2,63%);

· увеличения удельного веса прочих материальных затрат на 0,74% в отчетном периоде по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года (с 5,12% до 5,86%).

Таким образом, основное влияние на рост удельного веса общей величины материальных затрат оказало увеличение доли прочих материальных затрат.

Затраты на оплату труда занимают второе место по величине в затратах на производство продукции, они увеличились на 0,08% в отчетном периоде по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года и составили в отчетном году 33,40%. 

Отчисления на социальные нужды снизились на 1,64% в отчетном периоде и составили 12,03%. Причинами их снижения могут быть, во-первых, изменение состава фонда заработной платы, облагаемого соответствующими отчислениями, и, во-вторых, снижение ставок отчислений.

Амортизация основных средств и нематериальных активов, используемых в предпринимательской деятельности, увеличилась на 0,41% в отчетном периоде по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года и составляет 5,56% от всех затрат на производство.

Прочие затраты сократились в отчетном периоде на 0,28% и составили в общей величине затрат на производство 6,74%.

Из табл. 6.1. следует, что важнейшим фактором снижения затрат на производство и, следовательно, себестоимости произведенной продукции исследуемого предприятия является сокращение материальных и трудовых затрат.

Как уже отмечалось, затраты на производство продукции (работ, услуг) в разрезе экономических элементов − наиболее общий показатель, отражающий всю сумму затрат предприятия за отчетный период. В связи с этим следует проанализировать изменение элементов затрат в расчете на рубль произведенной продукции, т.е. уровень каждого элемента затрат на производство в целом на рубль произведенной продукции (табл. 6.2.). Уровень сгруппированных по их экономическому содержанию групп затрат на рубль произведенной продукции характеризует эффективность их использования, показывает удельный вес прибыли, получаемой с каждого рубля использованных ресурсов. Анализ проведен на основании данных приложения 6.1.
Таблица 2. Анализ затрат в разрезе экономических элементов на 1 руб. произведенной продукции

	Показатель
	За соответствующий период прошлого года
	За отчетный период
	Изменение(гр.2 -гр.1), ±
	Темп роста (гр.2/гр.1) ×100, %

	А
	1
	2
	3
	4

	Затраты на производство продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	29 232
	25 520
	×
	×

	В том числе:
	
	
	
	

	материальные затраты
	11 941
	10 787
	×
	×

	Из них:
	
	
	
	

	сырье и материалы
	3485
	3026
	×
	×

	покупные комплектующие изделия и

полуфабрикаты
	3776
	3286
	×
	×

	топливо
	2213
	1988
	×
	×

	электрическая энергия
	298
	320
	×
	×

	тепловая энергия
	672
	672
	×
	×

	прочие материальные затраты
	1497
	1495
	×
	×

	Затраты на оплату труда
	9740
	8525
	×
	×

	Отчисления на социальные нужды
	3994
	3069
	×
	×

	Амортизация основных средств и нематериальных активов, используемых в предпринимательской деятельности
	1505
	1419
	×
	×

	Прочие затраты
	2052
	1720
	×
	×

	Объем производства продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки, тыс. руб.
	27 820
	30 183
	×
	×

	Всего затрат на производство продукции (работ, услуг) на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг)
	1,05
	0,85
	-0,20
	80,95

	В том числе в разрезе экономических элементов:
	
	
	
	

	материальные затраты на 1 руб.
 произведенной продукции (работ,
услуг)
	0,43
	0,36
	-0,07
	83,72

	Из них:
	
	
	
	

	сырье и материалы
	0,13
	0,10
	-0,03
	76,92

	покупные комплектующие изделия и

полуфабрикаты
	0,14
	0,11
	-0,03
	78,57

	топливо
	0,08
	0,07
	-0,01
	87,50

	электрическая энергия
	0,01
	0,01
	0
	100,00

	тепловая энергия
	0,02
	0,02
	0
	100,00

	прочие материальные затраты
	0,05
	0,05
	0
	100,00

	Затраты на оплату труда на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг)
	0,35
	0,28
	-0,07
	80,00

	Отчисления на социальные нужды на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг)
	0,15
	0,10
	-0,05
	66,67

	Амортизация основных средств и нематериальных активов, используемых в предпринимательской деятельности, на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг)
	0,05
	0,05
	0
	100,00

	Прочие затраты на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг)
	0,07
	0,06
	-0,01
	85,71


На основании данных табл. 6.2. можно сделать вывод, что в расчете на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) общая сумма затрат на производство сократилась на 0,2 руб. (19,05%) в отчетном периоде по сравнению с соответствующим периодом прошлого года. Это свидетельствует о более эффективном использовании ресурсов в организации, что также отражает динамика показателей отдельных элементов затрат в расчете на 1руб. произведенной продукции (работ, услуг) (по всем показателям наблюдается снижение в отчетном периоде по сравнению с аналогичным периодом предыдущего года).

Материальные затраты в расчете на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) уменьшились на 0,07 руб. (16,28 %). Данное снижение может быть обусловлено снижением цен на материальные ресурсы или более рациональным их использованием. Так, снижение материальных затрат достигнуто за счет уменьшения в расчете на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг):

· сырья и материалов − на 0,03 р. (23,08%);

· покупных комплектующих изделий и полуфабрикатов − на 0,03 р. (21,43%);

· топлива − на 0,01 р. (12,5 %).
Затраты на оплату труда на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) уменьшились на 0,07 руб. (20%). Это может быть обусловлено снижением численности работников в организации, Уменьшением средней заработной платы, а также ростом эффективности использования трудовых ресурсов.

Как следствие, снизились отчисления на социальные нужды на 0,05 руб. на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) в отчетном периоде по сравнению с аналогичным периодом прошлого года.

Амортизация основных средств и нематериальных активов, используемых в предпринимательской деятельности, не изменилась и составляет 0,05 руб. в расчете на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) как в предыдущем, так и в отчетном периодах.

Прочие затраты в расчете на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) уменьшились в отчетном периоде по сравнению с соответствующим периодом прошлого года на 0,01 руб. (14,29%).

После проведения анализа затрат в разрезе экономических элементов на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) следует провести анализ уровня себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки. Этот показатель характеризует уровень себестоимости одного рубля обезличенной продукции (работ, услуг) и определяется путем деления полной себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на стоимость этой же продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки.

Достоинство названного показателя состоит в том, что он универсален, поскольку может рассчитываться в любой отрасли и охватывать как отдельные виды продукции (работ, услуг), так и весь объем производства организации, т.е. посредством этого показателя с допустимой мерой условности можно сравнивать уровень себестоимости на различных предприятиях. В большой мере этот показатель обеспечивает наглядную связь с прибылью: повышение затрат ведет к снижению прибыли с каждого рубля продукции и наоборот. К числу его недостатков следует отнести то, что на этот показатель может оказывать влияние множество факторов как субъективного, так и объективного характера, т.е. не зависящих от качества работы коллектива организации.

В первую очередь исследуются динамика и отклонение от плана уровня себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки (табл. 6.3.). Анализ проведен на основании данных приложения 6.1.
Таблица 6.3.  Анализ динамики уровня себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки

	Показатель
	За аналогичный период прошлого года
	По плану на отчетный период
	За отчетный период
	Изменение, ±
	Темп роста (снижения), %

	
	
	
	
	отчетного периода по сравнению с аналогичным периодом прошлого-года, (гр.З-гр.1)
	плана на отчетный период по сравнению с аналогичным периодом прошлого года, (гр.2-гр.1)
	отчетного периода по сравнению с планом, (гр.З-гр.2)
	по плану (гр.2/гр.1)× 100
	по отчету (гр.З/ гр.2)× 100

	А
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Полная себестоимость произведенной продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	26 367
	25 340
	24 901
	-1466
	-1027
	-439
	96,11
	98,27

	Объем производства продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки, тыс. руб.
	27 820
	29 124
	30 183
	+2363
	+1304
	+1059
	104,69
	103,64

	Уровень себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки
	0,9478
	0,8701
	0,8250
	-0,1228
	-0,0777
	-0,0451
	91,80
	94,82


Как следует из данных табл. 6.3., уровень себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки в отчетном периоде как по сравнению с аналогичным периодом прошлого года, так и по сравнению с планом, снизился соответственно на 0,1228 руб. и на 0,0451 руб. Планом предусматривалось снизить данный показатель по сравнению с предыдущим годом на 8,2%. Фактически план перевыполнен: уровень себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки в отчетном периоде по сравнению с предыдущим годом снизился на 12,96% [(0,8250/0,9478) × 100 - 100], а по сравнению с планом − на 5,18%. Таким образом, в организации в отчетном периоде наблюдается рост эффективности использования производственных ресурсов и осуществления затрат

На следующем этапе проводится факторный анализ уровня себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки. На данный показатель оказывают влияние три фактора:

· изменение структуры произведенной продукции (работ, услуг);

· изменение уровня себестоимости отдельных видов продукции (работ, услуг);

· изменение цен на продукцию (работы, услуги).

Расчет названных факторов проводится при помощи приема цепных подстановок. Исходные данные содержатся в табл. 6.4., расчет влияния факторов − в табл. 6.5.
Себестоимость фактически произведенной продукции (работ, услуг) по плановой себестоимости (25 120 тыс. руб.) определяется путем умножения фактического выпуска продукции (работ, услуг) на плановый уровень затрат на единицу продукции (работ, услуг).

Фактический объем производства продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки в плановых ценах (29 568 тыс. руб.) определяется путем умножения фактического выпуска продукции (работ, услуг) на цены, предусмотренные планом

Таблица 6.4. Исходные данные для проведения факторного анализа уровня себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки

	Показатель
	Уровень показателя

	А
	1

	1.Полная себестоимость произведенной продукции (работ, услуг) по плану, тыс. руб.
	25 340

	2.Полная себестоимость фактически произведенной продукции (работ, услуг), тыс. руб.:
	

	по плановой себестоимости
	25 120

	по фактической себестоимости
	24 901

	3.Объем производства продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки по плану, тыс. руб.
	29 124

	4.Фактический объем производства продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки, тыс. руб.:
	

	в плановых ценах
	29 568^

	в фактических ценах отчетного периода
	30 183

	5.Уровень себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки по плану (стр.1/ стр.3), руб. (Зо)
	0,8701

	6.Уровень себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки, руб.:
	

	по плану, пересчитанному на фактический выпуск и ассортимент

(стр. 2а/стр.4а) (ЗI)
	0,8496

	фактически в ценах на продукцию (работы, услуги), принятых в плане

(стр.2б /стр.4а) (3II)
	0,8422

	фактически в ценах на продукцию (работы, услуги), действовавших в

отчетном периоде (стр. 2б/стр.4б) (31)
	0,8250


Таблица 6.5. Расчет факторов, повлиявших на изменение уровни себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на 1 р. произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки

	Факторы
	Размер влияния

	А
	1

	1.Изменение структуры произведенной продукции (работ, услуг) (3I - 30)
	-0,0205

	2.Изменение уровня себестоимости отдельных видов продукции (работ, услуг) (3II – 3I)
	-0,0074

	3. Изменение цен на продукцию (работы, услуги) (31 – 3II)
	-0,0172

	4. Итого: отклонение фактического уровня себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки от планового уровня (31 - 30)
	-0,0451


Таким образом, как видно из расчетов (табл. 6.5.), фактический уровень себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на 1руб. произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки снизился в отчетном периоде по сравнению с запланированной величиной на 0,0451 руб., при этом все три фактора повлияли в сторону уменьшения данного показателя.
Так, уровень себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки снизился в отчетном периоде по сравнению с планом за счет:

· изменения структуры выпущенной продукции (работ, услуг) − на 0,0205 руб.;

· снижения уровня себестоимости отдельных видов продукции (работ, услуг) − 0,0074 руб. Это чистая экономия, достигнутая в результате снижения затрат материальных ресурсов, роста производительности труда, использования более прогрессивной техники и технологии и т.д.;

· роста цен на продукцию (работы, услуги) − на 0,0172 руб. 
Следующим этапом анализа является изучение влияния факторов, воздействующих на показатель уровня себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки, на изменение суммы прибыли от реализации продукции, работ, услуг (табл. 6.6.). Размер влияния соответствующих факторов на прибыль определяется посредством умножения абсолютного изменения уровня себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) на 1 руб. произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки за счет каждого фактора на выручку за фактический объем реализации по плановым ценам, которая составляет 36 360 тыс. руб.
Таблица 6.6. Анализ прибыли от реализации продукции (работ, услуг)

	Факторы
	Расчет влияния
	Влияние на прибыль, тыс. руб.*

	А
	1
	2

	Изменение структуры произведенной продукции (работ, услуг)
	-0,0205 х 36 360 / 100
	+745,38

	Изменение уровня себестоимости отдельных видов продукции (работ, услуг)
	-0,0074 х 36 360 / 100
	+269,07

	Изменение отпускных цен на продукцию (работы, услуги)
	-0,0172x36 360/ 100
	+625,39

	Всего: отклонение фактической прибыли от реализации продукции (работ, услуг) от плановой величины
	-0,0451 x36 360/ 100
	+1639,84


*Примечание: Влияние берется с обратным знаком

На основании данных табл. 6.6. можно сделать вывод, что прибыль от реализации продукции (работ, услуг) в отчетном периоде по сравнению с планом увеличилась на 1639,84 тыс. руб., в том числе за счет изменения структуры произведенной продукции (работ, услуг) прибыль увеличилась на 745,38 тыс. руб., вследствие снижения себестоимости отдельных видов продукции (работ, услуг) − увеличилась на 269,07 тыс. руб., а за счет роста отпускных цен на продукцию (работы, услуги) − увеличилась на 625,39 тыс. руб.

6.3.Анализ себестоимости отдельных видов продукции (изделий, работ, услуг)

Общая оценка себестоимости произведенной и реализованной продукции (работ, услуг). Руководитель должен принимать экономически обоснованные управленческие решения, учитывая зависимость и соотношение затрат на произведенную и реализованную продукцию (работы, услуги), объемы реализации и прибыли, тенденции экономического развития. Одним из основных факторов формирования прибыли является себестоимость реализованной продукции (работ, услуг). От ее уровня зависят финансовые результаты деятельности предприятия и его финансовое состояние, так как между размерами величины прибыли и себестоимости существует обратная функциональная зависимость. Как известно, себестоимость реализованной продукции (работ, услуг) имеет практическое значение для определения рентабельности продаж, т.е. при росте затрат на реализованную продукцию более высокими темпами, чем выручки от реализации, рентабельность продаж снизится, и наоборот. Себестоимость реализованной продукции (работ, услуг), естественно, не равна себестоимости произведенной. Различия в темпах роста себестоимости произведенной и реализованной продукции (работ, услуг) показывают тенденции изменения рентабельности продаж в следующем периоде, когда будут реализованы остатки готовой продукции отчетного периода. Так, если себестоимость произведенной продукции (работ, услуг) увеличивалась более медленными темпами, чем реализованной, можно предположить, что в следующем периоде при прочих равных условиях рентабельность продаж повысится.
При оценке показателей себестоимости целесообразно на первом этапе анализа сопоставить изменение затрат на произведенную и реализованную продукцию (работы, услуги) с изменением выручки от реализации (табл. 6.7.). Исходная информация для проведения такого анализа содержится в форме 4-ф (затраты) «Отчет о затратах на производство продукции (работ, услуг)» (приложение 6.1.) и форме № 2 бухгалтерской отчетности «Отчет о прибылях и убытках» (приложение 6.2.).
Таблица 6.7.Анализ динамики себестоимости произведенной и реализованной продукции (товаров, работ, услуг ), выручки (нетто) от реализации продукции (товаров, работ, услуг)
	Показатель
	2009, тыс.руб.
	2010,

тыс. руб.
	Абсолютное изменение

(гр.2-гр.1), тыс. руб.-
	Темп роста (гр.2/ гр.1)х100, %

	А
	1
	2
	3
	4

	1. Выручка от реализации товаров, продукции, работ и услуг (за вычетом налогов и сборов, включаемых в выручку)
	25 122
	25 588
	+466
	101,85

	2.Себестоимость реализованных товаров, продукции, работ и услуг по прямым переменным затратам
	18 569
	18 368
	-201
	98,92

	3.Условно-постоянные затраты в себестоимости реализованной продукции, товаров, работ, услуг
	5777
	5400
	-377
	93,47

	В том числе:
	
	
	
	

	управленческие расходы
	4939
	4699
	-240
	95,14

	расходы на реализацию
	838
	701
	-137
	83,65

	4. Полная себестоимость реализованной продукции, товаров, работ, услуг (стр.2 + стр.3)
	24 346
	23 768
	-578
	97,63

	5. Полная себестоимость произведенной продукции, работ, услуг
	26 367
	24 901
	-1466
	94,44


На основе данных табл. 6.7. можно сделать вывод, что в отчетном периоде по сравнению с аналогичным периодом прошлого года выручка от реализации продукции (товаров, работ, услуг) увеличилась на 466 тыс. руб. и темп ее роста составил 101,85%, а темп роста полной себестоимости реализованной продукции (товаров, работ, услуг) равен 97,63% (снижение на 2,37%). Следовательно, в отчетном периоде, по сравнению с предыдущим, рентабельность реализации продукции (товаров, работ, услуг) значительно возросла.

Темп роста полной себестоимости реализованной продукции (товаров, работ, услуг) составляет 97,63% и превышает темп роста себестоимости произведенной продукции (работ, услуг), равный 94,44%, на 3,19%. Данное превышение является резервом увеличения рентабельности продаж продукции (работ, услуг) в будущем.

На снижение полной себестоимости реализованной продукции (товаров, работ, услуг) оказало влияние уменьшение прямых переменных затрат в ней на 201 тыс. руб. (1,08%) и условно-постоянных затрат на 377 тыс. руб. (6,53%), в том числе:

· управленческих расходов, которые в отчетном периоде уменьшились на 240 тыс. руб. или на 4,86 % ;

· расходов на реализацию, которые в отчетном периоде уменьшились на 137 тыс. руб. или на 16,35% .
На следующем этапе анализа целесообразно дать оценку эффективности использования каждого вида ресурсов, непосредственно задействованных в процессе производства и реализации продукции (работ, услуг). Итоговым показателем использования ресурсов является объем реализации продукции (товаров, работ, услуг), поэтому целесообразно проанализировать изменение удельного веса в выручке (нетто) от реализации продукции (товаров, работ, услуг) показателей себестоимости произведенной и реализованной продукции (товаров, работ, услуг) (табл. 6.8.), а также произвести анализ выручки (нетто) от реализации продукции (товаров, работ, услуг), приходящейся на 1 руб. себестоимости произведенной и реализованной продукции (товаров, работ, услуг) (табл. 6.9.). Такой анализ позволит оценить не только эффективность использования ресурсов предприятия, но и влияние фактора себестоимости на рентабельность реализации.
Таблица 8. Расчет удельного веса в выручке (нетто) от реализации продукции (товаров, работ, услуг) показателей себестоимости произведенной и реализованной продукции (товаров, работ, услуг)

	Показатель
	2009 г., тыс. руб.
	2010 г., тыс. руб.
	Удельный вес

в выручке (нетто), %
	Изменение

удельного веса (гр.4-

гр.З), %

	
	
	
	2010
	2009
	

	А
	1
	2
	3
	4
	5

	1.Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг (за вычетом налогов и сборов, включаемых в выручку)
	25 122
	25 588
	100,00
	100,00
	−

	2.Себестоимость реализованных товаров, продукции, работ и услуг по прямым переменным затратам
	18 569
	18 368
	73,92
	71,78
	-2,14

	3.Условно-постоянные затраты в себестоимости реализованной продукции, товаров, работ, услуг
	5777
	5400
	23,00
	21,10
	-1,90

	4.Полная себестоимость реализованной продукции, товаров, работ, услуг 
(стр.2 + стр.3)
	24 346
	23 768
	96,91
	92,89
	-4,02

	5.Полная себестоимость произведенной продукции, работ, услуг
	26 367
	24 901
	104,96
	97,32
	-7,64


Данные табл. 6.8. показывают, что удельный вес в выручке (нетто) от реализации продукции (товаров, работ и услуг) себестоимости как произведенной, так и реализованной продукции (товаров, работ, услуг), в отчетном периоде по сравнению с предыдущим сократился соответственно на 7,64% и на 4,02%, что свидетельствует о более эффективном использовании ресурсов предприятия. Наибольший удельный вес в выручке в отчетном периоде занимает полная себестоимость произведенной продукции (работ, услуг) − 97,32%, ее снижение в отчетном периоде, как уже было отмечено, составило 7,64%, что свидетельствует об увеличении объема реализации в отчетном периоде.

Следует добавить, что на уменьшение удельного веса полной себестоимости реализованной продукции (товаров, работ, услуг) повлияло: снижение удельного веса себестоимости реализованной продукции (товаров, работ, услуг) по прямым переменным затратам на 2,14% и условно-простоянных затрат на 1,9%, в отчетном периоде, по сравнению с аналогичным периодом прошлого года.

На основе полученных результатов можно, таким образом, сформулировать вывод, что в 1руб. выручки (нетто) от реализации продукции (товаров, работ, услуг) снижается доля их себестоимости и увеличивается удельный вес прибыли, остающейся в распоряжении предприятия.

Таблица 6.9. Анализ выручки (нетто) от реализации продукции (товаров, работ, услуг), приходящейся на 1 руб. себестоимости произведенной и реализованной продукции (товаров, работ, услуг)

	Показатель
	2009
	2010
	Изменение,

±

	А
	1
	2
	3

	1.Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг (за вычетом налогов и сборов, включаемых в выручку), тыс. руб.
	25 122
	25 588
	+466

	2.Себестоимость реализованных товаров, продукции, работ и услуг по прямым переменным затратам, тыс. руб.
	18 569
	18 368
	-201

	3.Условно-постоянные затраты в себестоимость реализованной продукции, товаров, работ, услуг, тыс. руб.
	5777
	5400
	-377

	4.Полная себестоимость реализованной продукции, товаров, работ, услуг (стр.2 + стр.3), тыс. руб.
	24 346
	23 768
	-578


На основании данных табл. 6.9. можно сделать вывод, что на 1 руб., вложенный в полную себестоимость реализованной продукции (товаров, работ, услуг), в отчетном году приходится 1,08 руб. выручки, а в предыдущем году − 1,03 руб.; соответственно, рост по данному показателю составил 0,05 руб. На данное увеличение оказал влияние рост в отчетном периоде, по сравнению с аналогичным периодом прошлого года, отдачи в виде увеличения выручки с 1 руб., вложенного в себестоимость реализованной продукции (товаров, работ, услуг) по прямым переменным затратам и в условно-постоянные затраты, на 0,04 руб. и на 0,39 руб. соответственно.

Аналогичная тенденция имеет место и в динамике полной себестоимости произведенной продукции (работ, услуг): выручка (нетто) от реализации продукции (товаров, работ, услуг) с каждого вложенного рубля в полную себестоимость произведенной продукции (работ, услуг) в отчетном периоде увеличилась на 0,08 руб.

В процессе анализа следует изучить не только отклонения выручки (нетто) от реализации продукции (товаров, работ, услуг), приходящейся на 1 руб. себестоимости произведенной и реализованной продукции (товаров, работ и услуг), но также и динамику данного показателя (табл. 6.10.).
Таблица 6.10. Анализ динамики показателя выручки (нетто) от реализации продукции (товаров, работ, услуг), приходящейся на 1 р. себестоимости произведенной и реализованной продукции (товаров, работ и услуг)

	Показатель
	2009
	2010
	Темп роста

(гр.2/гр.1)×100,

%

	А
	1
	2
	3

	Выручка от реализации продукции, товаров, работ, услуг (за вычетом налогов и сборов, включаемых в выручку), приходящаяся на 1 руб.:
	
	
	

	себестоимости реализованных товаров, продукции 

(работ и услуг) по прямым переменным затратам
	1,35
	1,39
	102,96

	условно-постоянных затрат в себестоимости 

реализованной продукции (товаров, работ, услуг)
	4,35
	4,74
	108,97

	полной себестоимости реализованной продукции 

(товаров, работ, услуг)
	1,03
	1,08
	104,85

	полной себестоимости произведенной продукции 

(работ, услуг)
	0,95
	1,03
	108,42


На основании данных табл. 6.10. можно сделать вывод, что в отчетном периоде, по сравнению с предыдущим, темп роста показателя выручки от реализации товаров, продукции, работ, услуг (за вычетом налогов и сборов, включаемых в выручку), приходящейся на 1 руб.:

· себестоимости реализованной продукции (товаров, работ и услуг) по прямым переменным затратам составляет 102,96%;

· условно-постоянных затрат в себестоимости реализованной продукции − 108,97%;

· полной себестоимости реализованной продукции − 104,85%;

· полной себестоимости произведенной продукции − 108,42% .

Оценку выполнения плана и динамики себестоимости продукции (товаров, работ, услуг) по обобщающим показателям необходимо дополнить изучением отдельных статей.
Анализ себестоимости продукции по калькуляционным статьям. Постатейное отражение затрат в плане, учете, отчетности раскрывает их целевое назначение и связь с технологическим процессом. Эта группировка используется для определения затрат по отдельным видам вырабатываемой продукции и месту возникновения расходов.
Анализ выполнения плана в постатейном разрезе начинается с сопоставления фактической величины себестоимости продукции (работ, услуг) в целом и фактических затрат по каждой статье себестоимости с аналогичными показателями по плану, пересчитанными на фактический ассортимент продукции (работ, услуг). Тем самым выявленные отклонения раскрывают изменения затрат независимо от структурных и ассортиментных сдвигов в выпуске продукции (работ, услуг). Важное условие, которое нужно соблюдать при анализе, − необходимость обеспечения сопоставимости показателей. Исходная информация для проведения анализа себестоимости продукции (работ, услуг) содержится в Приложении 6.3., которые тождественны данным приложения 6.1. и табл. 6.4. 
Анализ себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) по калькуляционным статьям проведен в табл. 6.11. 
Анализируемое предприятие снизило себестоимость выпущенной продукции по сравнению с планом на 219 тыс. руб. Основным источником снижения стало сокращение прямых переменных трудовых затрат на 1911 тыс. руб., в том числе уменьшение основной заработной платы производственных рабочих − на 1328 тыс. руб., дополнительной заработной платы производственных рабочих − на 88 тыс. руб., отчислений от заработной платы, включаемых в себестоимость продукции (работ, услуг), − на 495 тыс. руб.

Прямые переменные материальные затраты в отчетном периоде по сравнению с планом также снизились по абсолютному значению, хотя и не так значительно, как прямые переменные трудовые затраты. Снижение прямых переменных материальных затрат составило 363 тыс. руб. Наибольшее влияние на снижение абсолютной величины прямых переменных материальных затрат оказало уменьшение стоимости израсходованных сырья и материалов на 270 тыс. руб., топлива и энергии на технологические цели − на 131 тыс. руб., прочих прямых переменных материальных затрат − на 193 тыс. руб.

Таблица 6.11. Анализ динамики и структуры себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) по калькуляционным статьям

	Показатель
	Аналогичный период прошлого года тыс. руб.
	Фактически произведенная продукция (работы, услуги)
	Изменение против аналогичного периода прошлого года
	Изменение против плана

	
	
	удельный вес, %
	по плановой себестоимости
	по фактической  себестоимости
	тыс. руб. (гр.5-гр.1)
	удельного веса, % (гр.6-гр.2)
	тыс. руб. (гр.5-гр.З)
	удельного веса, % (гр.б-гр.4)

	
	
	
	тыс. руб.
	удельный вес, %
	тыс. руб.
	удельный вес, %
	
	
	
	

	А
	1
	2
	3о
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10

	1. Прямые переменные затраты
	21 613
	81,97
	21 448
	85,38
	19 174
	77,00
	-2439
	-4,97
	-2274
	-8,38

	1.1. Материальные затраты
	11 873
	45,03
	10 463
	41,65
	10 100
	40,56
	-1773
	-4,47
	-363
	-1,09

	сырье и материалы
	3485
	13,22
	3116
	12,40
	,2846
	11,43
	-639
	-1,79
	-270
	-0,97

	покупные комплектующие 

изделия и полуфабрикаты
	3776
	14,32
	3623
	14,42
	3847
	15,45
	+71
	+1,13
	+224
	+1,03

	возвратные отходы
	68
	0,26
	61
	0,24
	54
	0,22
	-14
	-0,04
	-7
	-0,02

	топливо и энергия на 

технологические цели
	3183
	12,07
	1947
	7,75
	1816
	7,29
	-1367
	-4,78
	-131
	-0,46

	прочие прямые 
переменные 

материальные затраты
	1497
	5,68
	1838
	7,32
	1645
	6,61
	+148
	+0,93
	-193
	-0,71

	1.2. Трудовые затраты
	9740
	36,94
	10 985
	43,73
	9074
	36,44
	-666
	-0,50
	-1911
	-7,29

	основная заработная плата 
производственных рабочих
	5298
	20,09
	6216
	24,75
	4888
	19,63
	-410
	-0,46
	-1328
	-5,12

	дополнительная заработная

плата производственных 
рабочих
	1917
	7,27
	1921
	7,65
	1833
	7,36
	-84
	+0,09
	-88
	-0,29

	отчисления от основной и 
дополнительной зарплаты 
производственных 
рабочих, включаемые в 
себестоимость продукции 
в соответствии с 
законодательством
	2525
	9,58
	2848
	11,34
	2353
	9,45
	-172
	-0,13
	-495
	-1,89

	2. Условно-постоянные затраты
	4754
	18,03
	3672
	14,62
	5727
	23,00
	+973
	+4,97
	+2055
	+8,38

	общепроизводственные  

расходы
	2585
	9,80
	1945
	7,74
	3016
	12,11
	+431
	+2,31
	+1071
	+4,37

	общехозяйственные 

расходы
	1514
	5,74
	1113
	4,43
	1797
	7,22
	+283
	+1,48
	+684
	+2,79

	расходы на реализацию
	538
	2,04
	520
	2,07
	772
	3,10
	+234
	+ 1,06
	+252
	+1,03

	прочие условно-
постоянные 

затраты
	117
	0,44
	94
	0,37
	142
	0,57
	+25
	+0,13
	+48
	+0,20

	Полная себестоимость произведенной продукции (работ, услуг)
	23 367
	100,00
	25 120
	100,00
	24 901
	100,00
	-1466
	0
	-219
	0


Отрицательное влияние на себестоимость произведенной продукции (работ, услуг) оказали условно-постоянные затраты. Фактическая их величина в себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) по сравнению с планом увеличилась на 2055 тыс. руб., в том числе общепроизводственные расходы возросли на 1071 тыс. руб., общехозяйственные расходы − на 684 тыс. руб., расходы на реализацию − на 252 тыс. руб., прочие условно-постоянные затраты − на 48 тыс. руб. Таким образом, по всем слагаемым условно-постоянных затрат наблюдается рост их абсолютных значений в отчетном периоде по сравнению с планом.

Как следствие, в отчетном периоде существенно изменилась структура себестоимости произведенной продукции (работ, услуг). В фактической себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) удельный вес прямых переменных затрат уменьшился по сравнению с планом на 8,38%. Соответственно, удельный вес условно-постоянных затрат в себестоимости продукции (работ, услуг) увеличился на такую же величину.

Описанная динамика изменения затрат по каждой статье себестоимости в абсолютных суммах сохраняется и в динамике относительных значений (по удельным весам). В составе прямых переменных затрат в фактической себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) доля прямых переменных трудовых затрат против плана снизилась на 7,29%, прямых переменных материальных затрат − на 1,09%. При этом имеет место уменьшение удельного веса всех составляющих прямых переменных трудовых затрат: основной заработной платы производственных рабочих − на 5,12%; дополнительной заработной платы производственных рабочих − на 0,29% ; отчислений от заработной платы, включаемых в себестоимость продукции (работ, услуг), − на 1,89% . Снижение удельного веса слагаемых прямых переменных материальных затрат наблюдается по тем же статьям, по которым имеет место абсолютное уменьшение затрат: удельный вес стоимости израсходованного сырья и материалов уменьшился на 0,97%, топлива и энергии на технологические цели − на 0,46%, прочих прямых переменных материальных затрат − на 0,71%. Затраты по остальным статьям прямых переменных материальных затрат увеличились в отчетном периоде по сравнению с плановыми показателями как по абсолютным величинам, так и в относительных значениях.

Фактические удельные веса всех составляющих условно-постоянных затрат против плана увеличились: общепроизводственных расходов − на 4,37%, общехозяйственных расходов − на 2,79%, расходов на реализация − на 1,03%, прочих условно-постоянных затрат − на 0,2% .

Изменение затрат по статьям калькуляции в фактической себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) по сравнению с прошлым годом имеет аналогичную тенденцию, как по сравнению с планом. Наблюдается уменьшение прямых переменных затрат на 2439 тыс. руб. (их удельный вес уменьшился на 4,97%) и рост условно-постоянных затрат на 973 тыс. руб. (их удельный вес, соответственно, увеличился на 4,97 %).

При анализе прямых переменных затрат отдельно определяются факторы, оказавшие влияние на изменение прямых переменных материальных и трудовых затрат.

К прямым переменным материальным затратам, как подробно излагалось в относятся следующие статьи: 
· сырье и материалы (за вычетом стоимости возвратных отходов); 
· покупные комплектующие изделия, полуфабрикаты; 
· топливо и энергия на технологические цели.

В настоящее время в экономической литературе используются разные классификации факторов, которые построены с учетом различных признаков. Большинством авторов при анализе прямых переменных материальных затрат выделяются факторы, отраженные на рис. 6.3. 
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Рисунок 6.3. Изменение прямых переменных материальных затрат
Факторами 1-го порядка являются: изменение объема произведенной продукции (работ, услуг); изменение структуры произведенной продукции (работ, услуг); изменение уровня материальных затрат на единицу отдельных видов продукции (работ, услуг). Расчет влияния названных факторов на величину прямых переменных материальных затрат произведен в табл. 6.12., исходные данные для анализа содержатся в Приложении 6.3.
Плановая величина прямых переменных материальных затрат (МЗп) отражается в плановых калькуляциях себестоимости продукции (работ, услуг). Фактическая величина прямых переменных материальных затрат (Мф) отражается в фактических калькуляциях себестоимости произведенной продукции (работ, услуг).

Определение влияния объема произведенной продукции (работ, услуг) на изменение прямых переменных материальных затрат (ΔМЗоб) производится по формуле:

ΔМЗоб - (МЗп × ΔВП) / 100,

где МЗп − прямые переменные материальные затраты по плану (гр.2. Прилож. 6.3., тыс. руб.; 
ΔВП − процент перевыполнения (недовыполнения) плана производства продукции (работ, услуг).

Процент перевыполнения (недовыполнения) плана производства продукции (работ, услуг) в сопоставимых ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки (ΔВП) определяется по следующей формуле (в рассматриваемом примере он равен 4,27%):

ΔВП=(ВПф / ВПп) × 100 - 100,

где ВПф − фактический объем произведенной продукции (работ, услуг) в сопоставимых ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки, тыс. руб.; 
ВПп − плановый объем произведенной продукции (работ, услуг) в сопоставимых ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки, тыс. руб.

Влияние изменения структуры произведенной продукции на изменение прямых переменных материальных затрат (ΔМЗстр) определяется при помощи формулы:

ΔМЗстр = МЗпф - МЗп – ΔМЗоб,

где МЗпф − прямые переменные материальные затраты по плану на фактический объем произведенной продукции (работ, услуг) (гр.3. Прилож. 6.3.), тыс. руб.; 
МЗп − прямые переменные материальные затраты по плану (гр.2. Прилож. 6.3.), тыс. руб.; 
ΔМЗоб − влияние объема произведенной продукции (работ, услуг) на изменение прямых переменных материальных затрат (значение влияния первого фактора)

Влияние изменения уровня материальных затрат на единицу отдельных видов продукции (работ, услуг) на изменение прямых переменных материальных затрат (ΔМЗур) определяется по формуле:

ΔМЗур = МЗф - МЗпф,

где МЗф − фактические прямые переменные материальные затраты (гр.4. Прилож. 6.3.), тыс. руб.; 
МЗпф − прямые переменные материальные затраты по плану на фактический объем произведенной продукции (работ, услуг) (гр.3. Прилож. 6.3.), тыс. руб.

Таблица 6.12. Анализ факторов изменения прямых переменных материальных затрат в себестоимости продукции (работ, услуг), тыс. руб.

	Показатель
	Затраты
	Отклонение от плана

	
	по плану
	на фактический объем произведенной продукции
	Всего (гр.З - гр.1)
	в том числе за счет изменения

	
	
	
	
	объема произведенной продукции
	структуры произведенной продукции
	уровня затрат на единицу отдельных видов продукции

	
	
	по плану
	фактически
	
	
	
	

	А
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Всего прямых переменных материальных затрат
	10 255
	10 463
	10 100
	-155
	+438
	-230
	-363

	В том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	сырье и 
материалы
	3112
	3116
	2846
	-266
	+133
	-129
	-270

	покупные 
комплектующие
 изделия и 
полуфабрикаты
	3738
	3623
	3847
	+109
	+159
	-274
	+224

	топливо и 
энергия на 
технологические
цели
	1888
	1947
	1816
	-72
	+81
	-22
	-131

	прочие прямые 
переменные 
материальные 
затраты
	1575
	1838
	1645
	+70
	+67
	+196
	-193


Данные табл. 6.12. свидетельствуют, что прямые переменные материальные затраты в себестоимости продукции уменьшились на 155 тыс. руб. в отчетном периоде по сравнению с плановым периодом, в том числе:

· за счет увеличения объема произведенной продукции (работ, услуг) анализируемые затраты увеличились на 438 тыс. руб.; 
· под воздействием изменения структуры произведенной продукции (работ, услуг) − уменьшились на 230 тыс. руб.; 
· за счет снижения уровня затрат на единицу отдельных видов продукции (работ, услуг) − уменьшились на 363 тыс. руб.

Положительное влияние на снижение величины прямых переменных материальных затрат оказало уменьшение затрат на сырье и материалы на 266 тыс. руб. и затрат на топливо и энергию на технологические цели на 72 тыс. руб. Отрицательное влияние на рост величины прямых переменных материальных затрат оказало увеличение стоимости израсходованных прочих прямых переменных материальных затрат на 70 тыс. руб.

В свою очередь, затраты на сырье и материалы, затраты на покупные комплектующие изделия и полуфабрикаты и затраты на топливо и энергию на технологические цели за счет:

· роста объема произведенной продукции (работ, услуг) на 4,27% увеличились соответственно на 133 тыс. руб., 159 тыс. руб. и 81 тыс. руб.;

· изменения структуры произведенной продукции (работ, услуг) уменьшились соответственно на 129 тыс. руб., 274 тыс. руб. и 22 тыс. руб.

Вследствие уменьшения уровня затрат на единицу отдельных видов продукции (работ, услуг) затраты на сырье и материалы и затраты на топливо и энергию на технологические цели уменьшились соответственно на 270 тыс. руб. и на 131 тыс. руб. А рост уровня затрат на единицу отдельных видов продукции (работ, услуг) по покупным комплектующим изделиям и полуфабрикатам привел к увеличению данного вида материальных затрат на 224 тыс. руб.

Прочие прямые переменные материальные затраты за счет роста объема производства продукции (работ, услуг) увеличились на 67 тыс. руб., за счет изменения структуры произведенной продукции (работ, услуг) также увеличились на 196 тыс. руб., а в результате уменьшения уровня затрат на единицу отдельных видов продукции (работ, услуг) уменьшились на 193 тыс. руб.

Причины отклонения фактической величины материальных затрат от плановых значений условно называют факторами цен, норм и замены. Под фактором цен подразумевают не только изменение цены на материальные ресурсы, но и изменение транспортно-заготовительных расходов. Фактор норм отражает не только изменение самих норм расхода, но и отклонение фактического расхода на единицу продукции (удельного расхода) от норм. Под фактором замены понимается, кроме полной замены одних видов материальных ресурсов другими, изменение их содержания в смесях (изменение рецептуры). Решающее значение для снижения себестоимости имеет экономия материалов в натуральных единицах измерения (фактор норм) и рациональные обусловленные технологическим процессом замены материалов (фактор замены). Ведущая роль этих факторов объясняется тем, что изменение материальных затрат под воздействием фактора цен оказывает непосредственное воздействие на изменение себестоимости через изменение сумм по статьям материальных затрат. Экономия же под влиянием факторов норм и замены не только оказывает непосредственное воздействие на эти статьи, но и создает возможность увеличения объема производства продукции (работ, услуг) и тем самым косвенно влияет на сокращение уровня условно-постоянных затрат на единицу продукции, т.е. влечет за собой относительное снижение общепроизводственных и общехозяйственных расходов.

Влияние фактора цен на изменение уровня материальных затрат на отдельные изделия определяется как произведение разности между фактической и плановой ценой израсходованного материала на фактическое количество использованного материала и объем производства данного изделия по формуле:
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где ΔМцj − экономия (перерасход) стоимости израсходованных материальных ресурсов на производство продукции j-го вида вследствие изменения цен, руб.;  Цпij,Цфij − плановая и фактическая цена i-ro вида материальных ресурсов для производства единицы продукции j-го вида за одну натуральную единицу измерения материалов, руб.; 
Нфij − фактическая норма расхода i-ro вида материальных ресурсов на производство продукции j-го вида, натуральные единицы измерения; 
Кфj − фактическое количество выпущенной продукции j-го вида, натуральные единицы измерения; 
n − количество видов материальных ресурсов для производства единицы продукции j-го вида.

Общую экономию (перерасход) по израсходованным материальным ресурсам по всем произведенным видам продукции вследствие изменения цен (АМц) можно определить по формуле:
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где ΔМцj − экономия (перерасход) стоимости израсходованных материальных ресурсов на производство продукции j-го вида вследствие изменения цен, руб.

Изменение стоимости израсходованных материальных ресурсов на производство определенного вида продукции вследствие замен материалов можно определить по формуле:

ΔMзj = 
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где ΔМзj − экономия (перерасход) стоимости израсходованных материальных ресурсов на производство продукции j-го вида вследствие замен материалов, руб.; 
Мзj − количество фактически израсходованных материалов на производство продукции j-го вида после замены материалов, натуральные единицы измерения; 
Цзj − цена фактически израсходованных материалов на производство продукции j-го вида после замены материалов за одну натуральную единицу измерения, pуб.; 
Mnj − количество материалов, которые должны были быть израсходованы на производство продукции j-го вида до замены материалов, натуральные единицы измерения; 
Цпj − цена материалов, которые должны были быть израсходованы на производство продукции j-го вида до замены материалов за одну натуральную единицу измерения, руб.; 
n - количество замен материалов.

Общую экономию (перерасход) по израсходованным материальным ресурсам по всем произведенным видам продукции вследствие замен материалов (ΔМз) можно определить по формуле:
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где ΔМзj − экономия (перерасход) стоимости израсходованных материальных ресурсов на производство продукции j-го вида вследствие замен материалов, руб.

Вместе с тем на величину материальных затрат оказывают влияние и отклонения удельного расхода материальных ресурсов от установленных норм.

После внедрения новых текущих норм, в которых отражены резервы их снижения, по истечении отчетного периода выявляются отклонения от норм. Определить, за счет какого же фактора произошло отклонение от норм, практически очень трудно.

Это могут быть нерациональное использование материальных ресурсов, отступление от технологического процесса изготовления продукции, сбои в работе служб материально-технического обеспечения, поступления некачественных материалов от поставщиков и другие причины.

Источниками информации для анализа отклонений от норм служат первичные бухгалтерские документы. Например, в заготовительных производствах машиностроительных предприятий для выявления результатов раскроя металла применяются раскройные листы. Используя показатели этих документов, можно осуществлять оперативный анализ отклонений от норм расхода металла.

При этом следует иметь в виду, что норма расхода металла на предприятиях машиностроения включает:

· чистовой расход металла − расход металла на деталь в соответствии с требованиями чертежа, т.е. вес металлической детали в окончательно обработанном виде согласно конструкторско-технологической документации;

· припуск на заготовительные операции − расход металла, закладываемого в припуски на нарезку и раскрой заготовок металлических деталей;

· припуск на обрабатывающие операции − расход металла, предусмотренный технологическим процессом для последующего его удаления с заготовки для обеспечения соответствия металлической детали требованиям чертежа.

Следовательно, задачей оперативного анализа ставится определение не только общей суммы затрат, их экономии и перерасхода, но и выявление доли экономии (перерасхода), образовавшейся на каждой стадии обработки металлических заготовок (заготовительные операции, обрабатывающие операции), с выделением вклада отдельных бригад, участков, цехов, что особенно актуально.

На экономию либо перерасход металла по данным раскройных листов влияют различные факторы, такие, как: 
· замена металла; 
· несоответствие металла техническим условиям, т.е. немерность, некратность и т.п.; 
· превышение норм отходов в результате нерационального раскроя, отступления от технологии механической обработки металлических деталей; 
· потери от брака.

На следующем этапе проводится анализ прямых переменных трудовых затрат. Следует отметить, что в себестоимость продукции в качестве самостоятельной статьи выделяется только заработная плата производственных рабочих. Заработная плата других категорий промышленно-производственного персонала включается в состав комплексных статей себестоимости. Таким образом, прямые переменные трудовые затраты отражаются на статьях: «Основная заработная плата производственных рабочих» и «Дополнительная заработная плата производственных рабочих». Анализ трудовых затрат имеет важное значение, так как их снижение является главным фактором уменьшения затрат живого труда на производство продукции (работ, услуг) и, следовательно, снижения себестоимости единицы продукции (работ, услуг).

Факторы изменения прямых трудовых затрат характеризует структурно-логическая модель факторной системы (рис. 6.4.).
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Рисунок 6.4. Изменение прямых переменных трудовых затрат
При анализе прямых переменных трудовых затрат так же, как и прямых переменных материальных, прежде всего выделяют следующие факторы: 
· изменение объема произведенной продукции (работ, услуг); 
· изменение структуры произведенной продукции (работ, услуг); 
· изменение уровня трудовых затрат на единицу отдельных видов продукции (работ, услуг).

Для определения влияния каждого из этих факторов используются показатели плановых и отчетных калькуляций себестоимости продукции (работ, услуг).

Анализ факторов изменения прямых переменных трудовых затрат представлен в табл. 6.13., исходные данные для анализа содержатся в Приложении 6.3.
Определение влияния объема произведенной продукции (работ, услуг) на изменение прямых переменных трудовых затрат (ΔТЗоб) производится по формуле:

ΔТЗоб = (ТЗп × ΔВП) /100,

где ТЗп − прямые переменные трудовые затраты по плану (гр.2. Прилож.6.3.), тыс. руб.; 
ΔВП − процент перевыполнения (недовыполнения) плана производства продукции (работ, услуг).

Процент перевыполнения (недовыполнения) плана производства продукции (работ, услуг) в сопоставимых ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки (ΔВП) определяется по формуле (приведена на с.20) и в рассматриваемом примере он равен 4,27%.

Влияние изменения структуры, произведенной продукции на изменение прямых переменных трудовых затрат (ΔТЗстр) определяется при помощи формулы:

ΔТЗстр =ТЗпф - ТЗп - ΔТЗоб,

ТЗпф − прямые переменные трудовые затраты по плану на фактический объем произведенной продукции (работ, услуг) (гр.3. Прилож. 6.3.), тыс. руб.; 
ТЗп − прямые переменные трудовые затраты по плану (гр.2. Прилож. 6.3.), тыс. руб.; 
ΔТЗоб − влияние объема произведенной продукции (работ, услуг) на изменение прямых переменных трудовых затрат (значение влияния первого фактора).

Влияние изменения уровня трудовых затрат на единицу отдельных видов продукции (работ, услуг) на изменение прямых переменных трудовых затрат (ДТЗур) определяется по формуле :

ΔТЗур =ТЗф – ТЗпф,

где ТЗф − фактические прямые переменные трудовые затраты (гр.4. Прилож. 6.3.), тыс.руб.; 
ТЗпф − прямые переменные трудовые затраты по плану на фактический объем произведенной продукции (работ, услуг) (гр.3. Прилож. 6.3.), тыс. руб.

Таблица 6.13. Анализ факторов изменения прямых переменных трудовых затрат в себестоимости продукции (работ, услуг), тыс. руб.

	Показатель
	Затраты
	Отклонение от плана

	
	по плану
	на фактический

объем произведенной продукции
	Всего

(гр.З-гр1)
	в том числе за счет изменения

	
	
	
	
	объема произведенной продукции
	структуры произведенной продукции
	уровня затрат на единицу отдельных видов продукции

	
	
	по план. себестоимости
	по фактич. себест.
	
	
	
	

	А
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Трудовые затраты
	10 932
	10 985
	9074
	-1858
	+466
	-413
	-1911

	В том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	основная 
заработная плата 
производственных
 рабочих
	6166
	6216
	4888
	-1278
	+263
	-213
	-1328

	дополнительная 
заработная плата 
производственных
 рабочих
	1932
	1921
	1833
	-99
	+82
	-93
	-88

	отчисления от 
осн. и доп. 
зарплаты 
производственных
 рабочих, 
включаемые в 
себестоимость 
продукции в 
соответствии с
законодатель-

ством
	2834
	2848
	2353
	-481
	+121
	-107
	-495


Прямые переменные трудовые затраты в себестоимости продукции (работ, услуг) уменьшились на 1858 тыс. руб. в отчетном периоде по сравнению с плановым периодом, в том числе: 
· за счет увеличения объема произведенной продукции (работ, услуг) анализируемые затраты увеличились на 466 тыс. руб.; 
· под воздействием изменения структуры произведенной продукции (работ, услуг) − уменьшились 314 на 413 тыс. руб.; 
· за счет снижения уровня затрат на единицу отдельных видов продукции (работ, услуг) − уменьшились на 1911 тыс. руб. 
Направление влияния факторов на слагаемые прямых переменных трудовых затрат имеет характер, аналогичный воздействию соответствующих факторов на общую сумму прямых переменных трудовых затрат. Итак, на предприятии наблюдается снижение выпуска более трудоемких изделий по сравнению с планом.

Уменьшение уровня трудовых затрат в себестоимости отдельных изделий является прежде всего результатом снижения трудоемкости изготовления отдельных изделий за счет организационного и технического развития производства. Снижение трудоемкости обеспечивает экономию по заработной плате и рост производительности труда.

Расчет влияния отклонений фактической трудоемкости от плановой на изменение себестоимости продукции определенного вида производится следующим образом:

ΔЗТj = (Т1j - Т0j) × ЧОТ0 × Кфj,

где ΔЗТj − изменение заработной платы производственных рабочих в себестоимости продукции j-го вида за счет отклонения фактической трудоемкости изготовления продукции j-го вида от планового значения, руб;

Т1j, Т0j − фактическая и плановая трудоемкость изготовления продукции j-го вида, чел-час.; 
ЧОТ0 − плановая ставка среднечасовой оплаты труда, руб.; 
Кфj − фактическое количество выпущенной продукции j-го вида, натуральные единицы измерения.

Влияние изменения среднечасовой оплаты труда на себестоимость продукции определенного вида определяется по формуле:

ΔЗчотj = (ЧОТ1j - ЧОТ0j) × Т1j × Кфj,

где ΔЗчотj − изменение заработной платы производственных рабочих в себестоимости продукции j-го вида за счет отклонения среднечасовой оплаты труда от планового значения, руб.; 
ЧОТ1j, ЧОТ0j − фактическая и плановая ставка среднечасовой оплаты труда, руб.; 
Т1j − фактическая трудоемкость изготовления продукции j-го вида, чел-час.; 
Кфj − фактическое количество выпущенной продукции j-го вида, натуральные единицы измерения.

Как уже отмечалось, на снижение трудоемкости продукции оказывают влияние улучшение организации производства, его механизация и автоматизация, внедрение новой прогрессивной технологии и другие факторы научно-технического прогресса.

Влияние этих факторов на изменение заработной платы производственных рабочих в результате внедрения организационно-технических мероприятий можно определить, умножив разность между трудоемкостью изделий до и после внедрения соответствующего мероприятия на плановый уровень среднечасовой оплаты труда, а также на фактическое количество выпущенных изделий с момента внедрения мероприятий и до конца года.

Среднечасовая оплата труда производственных рабочих может измениться в результате совершенствования нормирования труда, повышения квалификации рабочих и повышения тарифов и минимальной заработной платы. Изменение заработной платы за счет названных факторов определяется путем умножения изменения среднечасовой оплаты труда на фактическую трудоемкость и количество выпускаемой продукции.

В отличие от прямых затрат косвенные затраты связаны с производством нескольких видов продукции и относятся на объекты калькулирования путем распределения соответственно определенной базе. Комплексные статьи себестоимости включают косвенные расходы различного экономического характера и назначения. 
· Расходы по содержанию и эксплуатации машин и оборудования, затраты, связанные с организацией и обслуживанием производства и управлением предприятием, в целом представлены комплексными статьями «Общепроизводственные расходы» и «Общехозяйственные расходы»; 
· Расходы, связанные с реализацией продукции, отражаются по статье «Расходы на реализацию». 
При анализе косвенных затрат изучается их доля в полной себестоимости выпущенной продукции, а также производится сравнение фактической их величины на 1 рубль продукции с плановым уровнем, предыдущим периодом и за ряд лет. Изучение динамики условно-постоянных затрат имеет значение для проверки обоснованности запланированного роста или снижения отдельных статей и видов расходов. Запланированное изменение их сумм должно вытекать из предусмотренного изменения численности управленческого и обслуживающего персонала, их заработной платы, роста организационно-технического уровня производства и других условий хозяйствования, влияющих на размер соответствующих статей расходов.

В качестве источников информации используются сметы расходов на содержание и эксплуатацию машин и оборудования, общепроизводственных, общехозяйственных расходов и расходов на реализацию, плановые и отчетные калькуляции. Анализ динамики косвенных условно-постоянных затрат и изменения по сравнению с запланированным уровнем произведен в Приложении 6.4..
Условно-постоянные затраты в отчетном периоде по сравнению с прошлым периодом снизились на 377 тыс. руб., основной причиной данного снижения стало:
· уменьшение общепроизводственных расходов на 160 тыс. руб. или на 8,63%;

· снижение общехозяйственных расходов на 80 тыс. руб. или на 2,59%;

· снижение расходов на реализацию на 137 тыс. руб. или на 13,35%.

На изменение общепроизводственных расходов на единицу выпущенной продукции в отчетном году по сравнению с предыдущим периодом наибольшее влияние оказали следующие статьи:

· эксплуатация оборудования (кроме расходов на ремонт), данный показатель на единицу выпущенной продукции уменьшился на 1,29 тыс. руб., или на 52,6%;

· амортизация оборудования, транспортных средств и ценного инструмента, данный показатель на единицу выпущенной продукции уменьшился на 1 тыс. руб. или на 55,81%;

· содержание аппарата управления цеха, данный показатель на единицу выпущенной продукции уменьшился на 0,49 тыс. руб. или на 51,52%.

На изменение общехозяйственных расходов на единицу выпущенной продукции в отчетном периоде против предыдущего наибольшее влияние оказали следующие статьи:

· затраты на оплату труда аппарата управления организации, данный показатель на единицу выпущенной продукции уменьшился на 0,85 тыс. руб., или на 35,78%;

· содержание персонала неуправленческого характера, данный показатель на единицу выпущенной продукции уменьшился на 0,47 тыс. руб. или на 40,86%;

· амортизация зданий, сооружений и инвентаря общезаводского назначения, данный показатель на единицу выпущенной продукции уменьшился на 0,13 тыс. руб., или на 38,04%.

В отчетном году по сравнению с предыдущим периодом на изменение расходов на реализацию на единицу выпущенной продукции наибольшее влияние оказали следующие статьи:

· расходы на рекламу, данный показатель на единицу выпущенной продукции увеличился на 0,12 тыс. руб., или на 96,83%

· расходы на погрузку и транспортировку продукции, данный показатель на единицу выпущенной продукции увеличился на 0,12 тыс. руб., или на 102,59%.

Проведенный анализ позволяет установить только общую тенденцию изменения комплексных статей себестоимости. Входящие в них отдельные затраты зависят от многих факторов, поэтому выявить резервы их экономии можно лишь на основе изучения динамики и отклонений от плана по каждой статье в отдельности. Модель факторной системы анализа комплексных расходов в себестоимости продукции представлена на рис. 6.5.
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Рисунок 6.5. Комплексные статьи себестоимости
Следует иметь в виду, что по признаку зависимости от объема производства комплексные затраты делятся на условно-постоянные и условно-переменные.

Условно-переменные расходы можно также подразделить на условно-пропорциональные, которые возрастают почти в полном соответствии с ростом объема производства, и дигрессивные, увеличение которых в той или иной мере отстает от роста объема производства. Расходы по содержанию и эксплуатации машин и оборудования при перевыполнении плана по производству продукции возрастают, но не пропорционально, а дигрессивно, причем темп их роста зависит от факторов, обусловивших сверхплановой рост производства. Это объясняется разной степенью зависимости от объема производства отдельных видов этих расходов. Например, в то время как расходы по статье «Погашение стоимости инструментов и приспособлений целевого назначения» изменяются почти пропорционально выполнению плана по объему выпускаемой продукции, расходы по статье «Амортизация оборудования, транспортных средств, ценного инструмента» остаются неизменными.

В связи с отсутствием коэффициентов, определяющих зависимость условно-переменной части комплексных затрат от объема производства, на практике при анализе комплексных статей себестоимости условно-переменные расходы пересчитывают на процент выполнения плана по выпуску продукции, а условно-постоянные сравнивают со сметой. Условно-переменными являются и некоторые статьи расходов на реализацию. К ним относятся расходы на тару и упаковку, погрузку и транспортировку продукции, а также прочие расходы по сбыту. Эти расходы зависят от объема отгруженной продукции, поэтому корректировка сметы по ним должна производиться исходя из изменения натурального объема отгрузки, так как расходы на упаковку и отгрузку пропорциональны весу и габаритам изделия, а не их стоимости.

При анализе условно-переменных комплексных затрат выделяют следующие факторы, оказывающие влияние на отклонение фактической их величины от предусмотренной планом: 
· изменение объема выпущенной продукции (работ, услуг); 
· отклонение от сметы отдельных видов расходов.

При оценке отклонений от сметы условно-постоянных расходов следует выделять экономию, являющуюся заслугой предприятия, в то же время особое внимание необходимо уделить изучению причин, вызывающих неоправданный перерасход по отдельным статьям комплексных затрат. Особо анализируются непроизводительные расходы, к которым относятся: потери от простоев, доплаты работникам в случае временной нетрудоспособности, потери от ошибочно засланных грузов, от порчи материалов и продукции в цехах и на складах, плата железным дорогам за вагоны, задержанные по вине грузополучателя в ожидании выгрузки, и др. Очень важно также проанализировать расходование средств на содержание аппарата управления. При этом сопоставляют за несколько лет долю работников управленческого аппарата в общей численности работающих, выявляют целесообразность командировок, их длительность и т.д. Рост объема производства продукции приводит к относительному уменьшению условно-постоянных расходов в расчете на рубль или единицу продукции и в конечном итоге к снижению себестоимости. В этом случае относительную экономию комплексных условно-постоянных затрат Эр можно определить по формуле:
Эр = 
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Р0 и Р1 − величина условно-постоянных расходов по плану и фактически соответственно;

Т0 и Т1 − объем продукции (работ, услуг) по плану и фактически соответственно.


Основным направлением использования результатов анализа себестоимости продукции по калькуляционным статьям за отчетный период является их применение при разработке бизнес-планов инвестиционных проектов предприятия, планируемых к реализации в последующих периодах.

6.4.Анализ факторов и резервов снижения затрат на производство и реализацию продукции
Резервы снижения себестоимости продукции − внутрипроизводственные возможности уменьшения себестоимости продукции за счет роста эффективности использования ресурсов предприятия, поддающиеся количественному измерению. Мобилизация резервов снижения себестоимости продукции позволяет улучшить качественные показатели хозяйственной деятельности предприятия (повысить конкурентоспособность производимой продукции, увеличить объем ее производства и реализации, ускорить оборачиваемость оборотных средств и др.).

Выделяют следующие группы резервов снижения себестоимости продукции:

· улучшение использования прямых переменных материальных затрат (сырья, материалов, покупных комплектующих изделий и полуфабрикатов, топлива и энергии на технологические цели);

· повышение эффективности использования прямых переменных трудовых затрат. Данная группа включает два направления: 
   -рост производительности труда; 
   -улучшение использования рабочего времени;

· снижение уровня условно-постоянных затрат (затрат по комплексным статьям себестоимости):

    -расходов на содержание и эксплуатацию машин и оборудования;

    -общецеховых и общехозяйственных расходов; 
    -расходов на реализацию.

В общей совокупности резервов уменьшения себестоимости продукции следует различать текущие резервы, которые можно реализовать в ближайший период времени (месяц, квартал), и перспективные, реализация которых требует более длительного времени и, как правило, внедрение различного рода организационно-технических мероприятий.

К текущим резервам относятся устранение неоправданных отступлений от предусмотренной конструкторско-технологической документацией технологии изготовления продукции, влекущих:

· дополнительный расход материальных ресурсов вследствие замены материалов, исправления брака, использования немерных, некратных материалов, отходов вместо полноценного материала и др.;

· дополнительные трудовые затраты, связанные с оплатой сверхурочных часов, целодневных и внутрисменных простоев, работ по исправлению брака и пр.;

· увеличение затрат по некоторым комплексным статьям: рост затрат на ремонт и эксплуатацию машин и оборудования, охрану труда, соблюдение техники безопасности на производстве и др.
Следует отметить, что в основе формирования затрат на производство продукции, и, в частности, прямых переменных материальных затрат, должно лежать их научно обоснованное калькулирование по нормам, обусловленным техническими, технологическими, конструкторскими и другими характеристиками и особенностями вырабатываемой продукции (работ, услуг).

Таким образом, основным резервом снижения прямых переменных материальных затрат является уменьшение норм расхода материалов на единицу продукции как в результате внедрения научно-технических мероприятий (внедрение новых прогрессивных технологий, механизация и автоматизация производства, совершенствование конструкций изделий и др.), так и вследствие улучшения системы нормирования материалов на предприятии.

Резерв снижения прямых переменных материальных затрат в результате внедрения мероприятий НТП (РМЗнтп) определяется следующим образом:
РМЗнтп = 
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где Нфij, Hбij − нормы расхода i-ro вида материальных ресурсов до внедрения и после внедрения мероприятий НТП соответственно для производства единицы продукции j-го вида, натуральные единицы измерения; 
Цплij − плановая цена i-ro вида материальных ресурсов для производства единицы продукции j-го вида, руб.; 
Кj − количество выпущенных изделий j-го вида с момента внедрения мероприятий и до конца года, натуральные единицы измерения; 
n − количество видов материальных ресурсов для производства единицы продукции j-го вида; 
m − количество видов продукции.

Следовательно, по приведенной выше формуле можно определить влияние внедренных мероприятий научно-технического прогресса на экономию прямых переменных материальных затрат (резерв их снижения) через изменение норм. Источниками информации для такого анализа служат акты внедрения научно-технических и организационных мероприятий.

Для того чтобы найти резерв снижения прямых переменных материальных затрат за счет улучшения нормирования материалов, целесообразно воспользоваться формулой расчета РМЗнтп, при этом в данном случае показатели Нф, Нб − нормы расхода материальных ресурсов до внедрения и после внедрения новой нормы, рассчитанной более прогрессивными методами и с учетом повышения конкурентоспособности производимой продукции, соответственно.

Резерв снижения прямых переменных материальных затрат в будущих периодах за счет устранения неэффективного и нерационального использования материальных ресурсов, обусловленного отступлением от технологии производства продукции и сбоями в работе служб материально-технического обеспечения предприятия, а именно в результате ликвидации:
· несоблюдения действующих норм; 
· несоответствия материалов техническим условиям; 
· замен и потерь материалов; 
· нерационального раскроя и методов обработки; 
· потерь от брака. 
Резерв в данном случае равен образовавшему вследствие наличия указанных негативных факторов перерасходу по прямым переменным материальным затратам в отчетном периоде.
Резерв уменьшения прямых переменных материальных затрат за счет вторичного использования материальных ресурсов (возвратных отходов), при соблюдении условия сохранения технико-эксплуатационных характеристик и качества производимой продукции (РМЗво) может быть определен с помощью формулы:
РМЗво = 
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где Нмij − норма расхода i-ro вида полноценных материальных ресурсов для производства единицы продукции j-го вида, натуральные единицы измерения; 
Нвоij − норма расхода i-ro вида вторичных материальных ресурсов (возвратных отходов) для производства единицы продукции j-го вида, натуральные единицы измерения; 
Цмij − цена i-ro вида полноценных материальных ресурсов для производства единицы продукции j-го вида, руб.; 
Цвоij − цена i-ro вида вторичных материальных ресурсов (возвратных отходов) для производства единицы продукции j-го вида, руб.; 
Кj − количество выпущенных изделий j-го вида с момента начала использования вторичных материальных ресурсов взамен полноценных и до конца года, натуральные единицы измерения.

Резерв снижения прямых переменных материальных затрат за счет применения на предприятии более рациональной ценовой политики при приобретении материальных ресурсов, предполагающей проведение маркетинговых исследований, поиск оптимальных рынков приобретения материальных ресурсов и поставщиков, (РМЗц), равен: 
РМЗц = 
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где Цфij − действующая на предприятии цена приобретения i-ro вида материальных ресурсов для производства единицы продукции j-го вида, руб.;

Цоij − оптимальная цена приобретения i-го вида материальных ресурсов для производства единицы продукции j-го вида, используемая новыми поставщиками материальных ресурсов, деловые контакты с которыми были установлены после исследования предприятием рынка поставщиков материальных ресурсов, руб.; 
Нфij − фактическая норма расхода i-го вида материальных ресурсов на производство продукции j-го вида, натуральные единицы измерения; 
Кфj − фактическое количество выпущенной продукции j-го вида, натуральные единицы измерения.

Резерв снижения прямых переменных трудовых затрат в результате роста производительности труда (за счет внедрения научно-технических и организационных мероприятий, совершенствования нормирования труда на предприятии) (РТЗпт) рассчитывается по формуле:
РТЗпт = 
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где Тфj, Тбj − трудоемкость изделия j-го вида до внедрения и после внедрения научно-технических или организационных мероприятий соответственно; 
Сч − среднечасовая тарифная ставка, руб.; 
Кj − количество выпущенных изделий j-го вида с момента внедрения мероприятий и до конца года.

Экономия прямых переменных трудовых затрат в будущих периодах за счет ликвидации:

· целодневных и внутрисменных простоев равна произведению времени простоев (в часах), имевших место в отчетном периоде, на среднечасовую тарифную ставку;

· сверхурочных часов работы, связанных с нерациональной организацией производства и труда, определяется как произведение количества имевших место сверхурочных часов работы в отчетном периоде на среднечасовую тарифную ставку и на процент доплат за сверхурочную работу;

· брака продукции равна сумме заработной платы, начисленной за работы по исправлению брака в отчетном периоде.

При помощи резервов снижения прямых переменных трудовых затрат по основной заработной плате определяют размер экономии по дополнительной заработной плате и по отчислениям от заработной платы, включаемым в себестоимость продукции (работ, услуг). Результат произведения общей величины резервов снижения прямых переменных трудовых затрат по основной заработной плате на процент:

· дополнительной заработной платы покажет экономию прямых переменных трудовых затрат по дополнительной заработной плате;

· отчислений от заработной платы, включаемых в себестоимость продукции (работ, услуг), − экономию прямых переменных трудовых затрат по данному фактору.

Резервы снижения уровня условно-постоянных затрат (затрат по комплексным статьям себестоимости) выявляются и обобщаются на основе изучения их динамики, а также проведения факторного анализа по каждой статье расходов на содержание и эксплуатацию машин и оборудования, общецеховых и общехозяйственных расходов, расходов на реализацию в результате рационализации осуществления данных затрат и внедрения различного рода организационно-технических мероприятий.

В соответствии с методическими рекомендациями по прогнозированию, учету и калькулированию себестоимости продукции, товаров (работ, услуг) в промышленных организациях Министерства промышленности Республики Беларусь, введенными в действие приказом Министерства промышленности Республики Беларусь от 01.04.2004 г. № 250, к основным факторам снижения себестоимости продукции относятся:

1.
Факторы изменения объема и структуры продукции и структуры производства:

1.1.
относительное изменение условно-постоянных расходов (кроме амортизации), обусловленное изменением объема производимой продукции;

1.2.
относительное изменение амортизационных отчислений;

1.3.
изменение структуры (номенклатуры и ассортимента) продукции;

1.4. ввод новых производств и предприятий (в производственных объединениях);

1.5. освоение новых предприятий и подготовка производства на действующих предприятиях.

2.
Факторы, отражающие изменение условий хозяйствования: 

2.1. изменение цен на производимую продукцию;

2.2.
изменение цен на потребляемое сырье, материалы, комплектующие изделия, топливо, энергию;

2.3.
изменение оплаты труда в соответствии с решением правительства;

2.4.
изменение системы налогообложения;

2.5.
изменение норм амортизационных отчислений и переоценка основных средств в установленном порядке.
Изменение объема производимой продукции ведет к относительному (в расчете на 1000 руб. или на единицу произведенной продукции) изменению условно-постоянных расходов. Величина экономии, обусловленная этим фактором, определяется следующим образом: аналитическим путем устанавливается удельный вес условно-постоянных расходов по элементам в себестоимости произведенной продукции базисного периода. Учитывая, что рост объема производимой продукции вызывает некоторое увеличение условно-постоянных расходов, при плановых расчетах удельный вес уточняется, для чего условно-постоянные расходы приводятся к полностью постоянным с помощью формулы:
Уп = У × 
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где Уп − удельный вес приведенных условно-постоянных расходов в себестоимости произведенной продукции базисного периода или в отдельных элементах затрат (статьях расходов), %; 
У − удельный вес условно-постоянных расходов в себестоимости произведенной продукции или в отдельных элементах затрат (статьях расходов) в базисном году, %; 
Т − темп прироста объема произведенной продукции в планируемом году по сравнению с базисным периодом, %; 
З − темп прироста данного вида затрат (расходов) в связи с ростом объема производства, %.

Относительная экономия на условно-постоянных расходах в результате увеличения объема производства определяется по формуле:
Эп = 
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где Эп − экономия на условно-постоянных расходах, млн. руб.; 
Сб − себестоимость произведенной продукции или отдельные элементы затрат(статьи расходов) в базисном году, млн. руб.; 
Уп − удельный вес приведенных условно-постоянных расходов в себестоимости произведенной продукции или в отдельных элементах затрат базисного периода, %; 
Т − темп прироста объема произведенной продукции в планируемом году по сравнению с базисным годом, %.

Относительное изменение амортизационных отчислений связано с изменением используемых основных средств, а также с изменением объема производства. В расчет включаются действующие на начало года и вновь вводимые основные средства, кроме той части, которая учитывается в расчетах по вводу новых мощностей и в расчетах по повышению технического уровня производства. Расчет по данному фактору включает, как абсолютное изменение суммы амортизационных отчислений, так и относительное изменение их величины на 1000 руб. произведенной продукции. В расчетах воздействия данного фактора не включается влияние централизованных мер по изменению нормы амортизационных отчислений и переоценке основных средств (факторы, отражающие условиях хозяйствования).

Относительное изменение амортизационных отчислений определяется по формуле:
Эа = 
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где Эа − экономия (увеличение) в связи с относительным изменением амортизационных отчислений, млн. руб.; 
А0 и А1 − общая сумма амортизационных отчислений соответственно в базисном и планируемом годах, млн. руб.; 
Д0 и Д1 − объем произведенной продукции соответственно в базисном и планируемом годах, млн. руб.; 
К − коэффициент, учитывающий величину амортизационных отчислений, относимых на себестоимость произведенной продукции в базисном году.

Под изменением структуры продукции понимается изменение удельного веса отдельных ее видов в общем объеме производства, связанное с выпуском новых, снятием с производства отдельных изделий, а также разными плановыми темпами роста выпуска различных видов продукции.

Продукция новых предприятий и новых производств на действующих предприятиях, вводимых в эксплуатацию в планируемом году, в расчет влияния изменения структуры не включается и отражается в расчетах по фактору «Ввод новых предприятий и производств».

Влияние изменения структуры продукции на уровень затрат рассчитывается по прямым статьям затрат и определяется на основании данных о ценах и переменных затратах на производство отдельных изделий в базисном году и объемах их производства в базисном и планируемом годах.

Расчет снижения (увеличения) затрат в результате структурных изменений (сдвигов) производится следующим образом:

· определяются переменные затраты на 1000 руб. произведенной продукции планового года, рассчитанные исходя из цен и себестоимости продукции базисного года;

· определяются переменные затраты на 1000 руб. произведенной продукции базисного года;

· определяется разница между переменными затратами на 1000 руб. произведенной продукции планового и базисного года;

· рассчитанная разница умножается на объем произведенной продукции планового года в ценах базисного года.

Расчет влияния изменения структуры продукции осуществляется:

· по сравнимым видам продукции, по прочей продукции и продукции, снимаемой с производства, − исходя из средних цен и плановых (фактических) затрат базисного года;

· по новым видам продукции, освоенным в базисном году, − исходя из цен и затрат базисного года без учета повышенных затрат (при условии финансирования за счет целевых источников);

· по новым видам продукции, осваиваемым в планируемом году, − исходя из плановых калькуляций планируемого года без учета расходов на освоение.

Величина переменных затрат по сравнимой продукции определяется на основе калькуляции базисного года, а по новым видам продукции, которые не производились в базисном году, величина переменных затрат определяется на основании калькуляций планируемого года.

По фактору «Ввод новых предприятий и производств» учитывается изменение средних по объединению (предприятию) затрат на 1000 руб. произведенной продукции в результате ввода в действие новых предприятий (новых производств на действующих предприятиях), имеющих более высокий технический уровень и лучшие проектные технико-экономические показатели.

Влияние ввода новых предприятий и производств на действующих объединениях (предприятиях) на изменение себестоимости продукции рассчитывается по формуле:
Эв = 
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где Эв − экономия (увеличение) затрат в связи с вводом новых предприятий, производств, млн. руб.; 
Сн − плановый уровень затрат на 1000 руб. произведенной продукции новых предприятий, производств (устанавливается на основании проектных норм календарного графика их достижения); 
Со − средние по объединению (предприятию) плановые затраты на 1000 руб.  произведенной продукции в базисном году, руб.; 
Д – плановый объем произведенной продукции по новым предприятиям, производствам, млн. руб.

Расчет производится по всем вновь вводимым в действие предприятиям, а также новым производствам на действующих предприятиях.

По фактору «Освоение новых предприятий и подготовка производства на действующих предприятиях» рассчитывается изменение абсолютной величины расходов на освоение новых предприятий и новых производств на действующих предприятиях (пусковых расходов и расходов на подготовку и освоение производства новых видов продукции и новых технологических процессов, кроме затрат, возмещаемых из инновационного фонда или других целевых источников).

Влияние изменения расходов на подготовку и освоение производства новых видов продукции и новых технологических процессов и пусковых расходов определяется по формуле:
Эс = 
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где Эс − снижение (увеличение) себестоимости по всем осваиваемым изделиям, млн. руб.; 
П0 и П1 − суммы списания расходов на подготовку и освоение производства соответственно в базисном и планируемом годах, млн. руб.; 
К0 и K1 − количество данного вида продукции соответственно в базисном и планируемом годах; 
m − количество видов осваиваемой продукции.

Влияние изменения цен на объем произведенной продукции определяется путем умножения разницы между среднегодовыми ценами на единицу продукции в базисном году и принятыми в плановых расчетах на количество изделий, намечаемых к выпуску в планируемом году.

Влияние изменения цен на потребляемое сырье, материалы, комплектующие изделия, топливо и энергию определяется в каждом конкретном случае умножением разницы между среднегодовыми ценами в базисном году и действующими на момент расчета на объем потребления этого вида ресурса в планируемом году. Расчет влияния изменения цен может производиться также индексным методом.

Влияние изменения условий оплаты труда на себестоимость произведенной продукции определяется по формуле:
Из = (З1 – З0) ×Ч × М × 
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где Из − изменение себестоимости произведенной продукции за счет изменений условий оплаты труда, млн. руб.; 
З0 и 31 − месячные тарифные ставки или оклады работников соответственно до и после изменения условий оплаты труда, млн. руб.; 
Ч − численность работников, по которым изменились условия оплаты труда, чел.; 
М − количество месяцев с момента внедрения мероприятий; 
Г − установленный процент отчислений на социальные нужды, %; 
Н − ставки налогов, отчислений и платежей, исчисляемых к фонду заработной платы, % .

Влияние изменения норм амортизационных отчислений на себестоимость произведенной продукции определяется по формуле:
Иа = 
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где Иа − изменение себестоимости произведенной продукции за счет изменения норм амортизационных отчислений в планируемом году, млн. руб.; 
А0 и А1 − нормы амортизационных отчислений соответственно до и после изменения, % ; 
Ф − среднегодовая балансовая стоимость основных средств в планируемом году, млн. руб.

Расчет производится по каждому виду основных средств, на которые введены новые нормы амортизационных отчислений. При этом следует учитывать, что по основным средствам, имеющим полный износ, амортизация не начисляется.

Влияние изменения системы налогообложения на себестоимость включает расчет абсолютного изменения сумм налогов, отчислений и платежей, включаемых в себестоимость произведенной продукции, путем сопоставления действовавших в базовом периоде и вводимых в планируемом периоде норм и нормативов.

Приложение 6.1
Отчет о затратах на производство продукции (работ, услуг)

	Показатель
	За отчетный период
	За соответствующий

период прошлого года

	А
	1
	2

	Объем производства продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки, тыс. руб.
	30 183
	27 820

	Затраты на производство продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	25 520
	29 232

	В том числе:
	
	

	материальные затраты
	10 787
	11 941

	Из них:
	
	

	сырье и материалы
	3026
	3485

	покупные комплектующие изделия и полуфабрикаты
	3286
	3776

	топливо
	1988
	2213

	электрическая энергия
	320
	298

	тепловая энергия
	672
	672

	прочие материальные затраты
	1495
	1497

	Затраты на оплату труда
	8525
	9740

	Отчисления на социальные нужды
	3069
	3994

	Амортизация основных средств и нематериальных активов, используемых в предпринимательской деятельности
	1419
	1505

	Прочие затраты
	1720
	2052

	Прирост (+) или уменьшения (—) остатка незавершенного производства, полуфабрикатов и приспособлений собственной выработки, не включаемых в стоимость продукции, тыс. р.
	619
	2 865

	Полная себестоимость произведенной продукции (работ, услуг), тыс. руб.
	24 901
	26 367


Приложение 6.2.

Выписка из отчета о прибылях и убытках

	Показатель
	За отчетный 

период
	За аналогичный

период прошлого 

года

	А
	1
	2

	1.Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг (за вычетом налогов и сборов, включаемых в выручку), тыс. руб. (или выручка (нетто) от реализации товаров, продукции, работ, услуг)
	25 588
	25 122

	2.Себестоимость реализованных товаров, продукции, работ и услуг по прямым переменным затратам, тыс. руб.
	18 368
	18 569

	3.Условно-постоянные затраты, тыс. руб.
	5400
	5777

	В том числе:
	
	

	управленческие расходы
	4699
	4939

	расходы на реализацию
	701
	838

	Полная себестоимость реализованной продукции, товаров, работ, услуг (стр.2 + стр.3), тыс.руб.
	23 768
	24 346


Приложение 6.3
 Исходные данные для анализа себестоимости произведенной продукции (работ, услуг) по калькуляционным статьям, тыс. руб.

	Показатель
	Аналогичный период прошлого года
	По плану
	Фактический объем произведенной продукции (работ, услуг)

	
	
	
	по плановой себестоимости
	по фактической

себестоимости

	А
	1
	2
	3
	4

	1.Прямые переменные затраты
	21 613
	21 187
	21448
	19 174

	1.1. Материальные затраты
	11 873
	10 255
	10 463
	10 100

	сырье и материалы
	3485
	3112
	3116
	2846

	покупные комплектующие 

изделия и полуфабрикаты
	3776
	3738
	3623
	3847

	возвратные отходы
	68
	58
	61
	54

	топливо и энергия на 

технологические цели
	3183
	1888
	1947
	1816

	прочие прямые переменные 

материальные затраты
	1497
	1575
	1838
	1645

	1.2. Трудовые затраты
	9740
	10 932
	10 985
	9074

	основная заработная плата производственных рабочих
	5298
	6166
	6216
	4888

	дополнительная заработная
плата производственных
рабочих
	1917
	1932
	1921
	1833

	отчисления от основной и 
дополнительной заработной
платы производственных
рабочих, включаемые в
себестоимость продукции в
соответствии с
законодательством
(отчисления в
ФСЗН и отчисления на
обязательное страхование от
несчастных случаев на
производстве и 
профессиональных 
заболеваний)
	2525
	2834
	2848
	2353

	2. Условно-постоянные затраты
	4754
	4153
	3672
	5727

	общепроизводственные 

расходы
	2585
	2083
	1945
	3016

	общехозяйственные расходы
	1514
	1329
	1113
	1797

	расходы на реализацию
	538
	641
	520
	772

	прочие условно-постоянные 

затраты
	117
	100
	94
	142

	Полная себестоимость произведенной продукции (работ, услуг) (стр.1 + стр.2)
	26 367
	25 340
	25 120
	24 901

	Объем произведенной продукции (работ, услуг) в текущих ценах за вычетом начисленных налогов и сборов из выручки
	27 820
	29 124
	29 568
	30 183


Приложение 6.4
Анализ косвенных условно-постоянных затрат

	Показатели
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Будущий год
	Экономия или перерасход

	
	
	
	
	Отчетный против предыдущего
	резерв: экономия (перерасход) на будущий период
	темп роста против предыдущего года

	А
	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1.Условно-постоянные затраты, млн. руб. 

В том числе:
	5777
	5400
	4460
	-377
	-940
	93,47

	общехозяйственные расходы
	1854
	1694
	1830
	-160
	136
	91,37

	общепроизводственные расходы
	3085
	3005
	1980
	-80
	-1025
	97,41

	расходы на реализацию
	838
	701
	650
	-137
	-51
	83,65

	2.Затраты на единицу выпущенной продукции в разрезе статей условно-постоянных затрат:
	
	
	
	
	
	

	2.1. Общепроизводственные расходы
	6,70
	5,48
	6,28
	-1,21
	0,79
	81,87

	2.1.1. Расходы по содержанию и эксплуатации машин и оборудования:
	6,36
	3,15
	3,34
	-3,20
	0,18
	49,61

	амортизация оборудования, транспортных 

средств и ценного инструмента
	1,80
	0,80
	0,98
	-1,00
	0,19
	44,19

	эксплуатация оборудования (кроме 

расходов на ремонт)
	2,46
	1,17
	1,19
	-1,29
	0,03
	47,40

	ремонт оборудования и транспортных 

средств
	0,87
	0,47
	0,49
	-0,40
	0,02
	54,21

	внутризаводское перемещение грузов
	0,69
	0,33
	0,36
	-0,36
	0,03
	48,25

	погашение стоимости инструментов и 

приспособлений общего назначения
	0,36
	0,25
	0,19
	-0,11
	-0,06
	68,70

	ремонт и восстановление инструментов и 

приспособлений общего назначения
	0,18
	0,14
	0,12
	-0,04
	-0,03
	77,17

	затраты, не учтенные в предыдущих статьях
	−
	−
	−
	−
	−
	−

	2.1.2. Расходы по организации, обслуживанию и управлению производством (общецеховые расходы)
	3,64
	1,98
	2,34
	-1,66
	0,36
	54,41

	содержание аппарата управления цеха
	0,96
	0,46
	0,76
	-0,49
	0,30
	48,48

	содержание неуправленческого персонала 

цеха
	0,67
	0,37
	0,38
	-0,30
	0,01
	54,76

	амортизация зданий, сооружений и 

инвентаря
	0,37
	0,29
	0,23
	-0,08
	-0,07
	79,30

	содержание зданий, сооружений иинвентаря
	0,61
	0,31
	0,30
	-0,31
	-0,01
	50,16

	ремонт зданий, сооружений и инвентаря
	0,34
	0,27
	0,28
	-0,07
	0,00
	79,30

	испытания, опыты, исследования
	−
	−
	−
	−
	−
	−

	затраты, связанные с рационализаторством
	−
	−
	−
	−
	−
	−

	охрана труда
	0,12
	0,04
	0,07
	-0,08
	0,03
	35,52

	погашение стоимости хозяйственного 

инвентаря
	0,32
	0,14
	0,15
	-0,18
	0,01
	42,77

	ремонт хозяйственного инвентаря
	0,24
	0,10
	0,17
	-0,14
	0,07
	40,91

	прочие расходы
	−
	−
	−
	−
	−
	−

	2.1.3.Непроизводительные расходы
	1,15
	0,35
	0,60
	-0,80
	0,25
	30,39

	потери от простоев
	0,46
	0,26
	0,29
	-0,20
	0,04
	55,56

	недостачи и потери материальных 
ценностей 

и незавершенного производства (за вычетом 

излишков)
	0,69
	0,01
	0,24
	-0,68
	0,23
	0,87

	прочие непроизводительные расходы
	
	0,03
	0,07
	0,03
	0,04
	

	2.2. Общехозяйственные расходы
	6,70
	4,78
	5,80
	-1,92
	1,02
	71,35

	2.2.1. Расходы на управление:
	3,23
	2,17
	2,84
	-1,06
	0,67
	67,30

	затраты на оплату аппарата управления 

организации
	2,38
	1,53
	2,13
	-0,85
	0,60
	64,22

	расходы на командировки и перемещения в 

соответствии с законодательством
	0,69
	0,52
	0,61
	-0,17
	0,09
	75,36

	прочие расходы по управлению
	0,16
	0,13
	0,11
	-0,03
	-0,01
	79,25

	2.2.2. Расходы по организации и обслуживанию производственно-хозяйственной деятельности
	3,00
	2,21
	2,63
	-0,79
	0,42
	73,72

	содержание персонала неуправленческого 

характера
	1,14
	0,67
	0,96
	-0,47
	0,29
	59,14

	амортизация зданий, сооружений и 

инвентаря общезаводского назначения
	0,35
	0,22
	0,24
	-0,13
	0,03
	61,96

	амортизация нематериальных активов
	0,31
	0,26
	0,29
	-0,05
	0,03
	84,04

	содержание и ремонт зданий, сооружений и 

инвентаря общезаводского назначения
	0,32
	0,29
	0,26
	-0,03
	-0,03
	90,97

	производство испытаний, опытов, 

исследований, содержание общезаводских 

лабораторий
	−
	−
	−
	−
	−
	−

	 расходы на рационализаторские 

предложения общезаводского характера
	−
	−
	−
	−
	−
	−

	охрана труда
	0,18
	0,17
	0,16
	-0,01
	-0,01
	01,71

	содержание противопожарной и сторожевой 

охраны
	0,17
	0,10
	0,11
	-0,07
	0,01
	59,64

	подготовка и переподготовка кадров
	0,16
	0,13
	0,10
	-0,03
	-0,03
	81,29

	организованный набор рабочей силы
	
	0,03
	0,06
	0,03
	0,03
	

	представительские расходы
	0,08
	0,13
	0,10
	0,05
	-0,03
	168,35

	охрана окружающей среды
	0,30
	0,22
	0,27
	-0,09
	0,06
	70,96

	прочие расходы
	
	
	0,07
	0,00
	
	

	2.2.3. Общехозяйственные непроизводительные расходы
	0,47
	0,39
	0,33
	-0,08
	-0,06
	83,83

	потери от простоев по 

внутрипроизводственным причинам
	−
	−
	−
	−
	−
	−

	потери от порчи материалов и продукции 

при хранении на заводских складах
	0,25
	0,22
	0,16
	-0,03
	-0,06
	86,56

	недостача материалов и продукции на 

заводских складах
	0,18
	0,14
	0,13
	-0,04
	0,00
	75,14

	прочие непроизводительные расходы
	0,04
	0,04
	0,04
	0,00
	0,00
	100,0

	2.3. Расходы на реализацию:
	0,42
	0,87
	2,06
	0,45
	1,19
	207,16

	оплата услуг сторонних организаций
	
	
	0,16
	
	0,16
	100,00

	расходы на рекламу
	0,13
	0,25
	0,62
	0,12
	0,38
	196,83

	расходы на тару и упаковку изделий на 

складах готовой продукции, 
другие операции, обеспечивающие 
сохранность 

грузов при перевозке
	0,18
	0,27
	0,69
	0,09
	0,42
	153,67

	расходы на погрузку и транспортировку 

продукции
	0,12
	0,24
	0,34
	0,12
	0,10
	202,59

	прочие расходы
	
	0,11
	0,25
	0,11
	0,13
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