Тема № 5. Анализ формирования, распределения и использования прибыли

5.1. Объекты, задачи анализа и источники информации

Финансовые результаты деятельности предприятия характеризуются суммой полученной прибыли и уровнем рентабельности. Чем больше величина прибыли и выше уровень рентабельности, тем эффективнее функционирует предприятие, тем устойчивее его финансовое состояние. 

Главной целью предприятия является максимизация прибыли от производственно-хозяйственной деятельности. Прибыль является:

· источником самофинансирования развития предприятия;

· одним из важнейших источников накопления и пополнения доходной части государственно и местных бюджетов;

· основой принятия инвестиционных решений и инновационной деятельности предприятия;

· источником удовлетворения материальных интересов трудового коллектива и собственников предприятия.

Поэтому поиск резервов увеличения прибыли и рентабельности ( одна из основных задач в любой сфере бизнеса. Большое значение в процессе управления финансовыми результатами отводится экономическому анализу.

Основные его задачи:

· систематический контроль формирования финансовых результатов;

· определение влияния как объективных, так и субъективных факторов на финансовые результаты;

· выявление резервов увеличения суммы прибыли и уровня рентабельности и прогнозирование их величины;

· оценка работы предприятия по использованию возможностей увеличения прибыли и рентабельности;

· разработка мероприятий по освоению выявленных резервов;

· выявление хищений, злоупотреблений и других преступных посягательств на собственность со стороны криминальных элементов.

Доходы в зависимости от их характера, условий получения и направления деятельности организации подразделяются на:

1) доходы по видам деятельности;

2) операционные доходы;

3) внереализационные доходы.

Расходы организации подразделяются на:

1) расходы по видам деятельности;

2) операционные расходы;

3) внереализационные расходы.

В процессе анализа используются следующие показатели прибыли:

· маржинальная (валовая) прибыль (разность между выручкой (нетто) и прямыми производственными затратами по реализованной продукции);

· прибыль от реализации продукции, товаров, услуг (разность между суммой маржинальной прибыли и управленческими расходами, а также расходами на реализацию);

· общий финансовый результат до выплаты процентов и налогов (балансовая прибыль) включает финансовый результат от реализации продукции, работ и услуг, операционные доходы (убытки) от финансовой и инвестиционной деятельности, внереализационные и чрезвычайные доходы (убытки);

· чистая прибыль — это та ее часть, которая остается в распоряжении предприятия после уплаты процентов, налогов, экономических санкций и прочих обязательных отчислений;

· капитализированная прибыль ( это часть чистой прибыли, которая направляется на финансирование прироста активов;

· потребляемая прибыль ( та ее часть, которая расходуется на выплату дивидендов, персоналу предприятия или на социальные программы.

Использование того или иного показателя прибыли зависит от цели анализа. Так, для определения безубыточного объема продаж и зоны безопасности предприятия, для оценки уровня доходности производства отдельных видов продукции и определения коммерческой маржи используется маржинальная прибыль, для оценки доходности совокупного капитала ( общая сумма прибыли от всех видов деятельности до выплаты процентов и налогов, для оценки рентабельности собственного капитала ( чистая прибыль, для оценки устойчивости роста предприятия ( капитализированная (реинвестированная) прибыль и т.д.

Нужно учитывать также неодинаковую значимость того или иного показателя прибыли и для разных категорий заинтересованных лиц. Для собственников предприятия важен конечный финансовый результат ( чистая прибыль, которую они могут изымать в виде дивидендов или реинвестировать с целью расширения масштабов деятельности и упрочения своих рыночных позиций. Для кредиторов размер чистой прибыли, который остается собственнику, не представляет интереса. Их больше интересует общая сумма прибыли до уплаты процентов и налогов, поскольку из нее они получают свою часть за ссуженный капитал. Государство же интересует прибыль после уплаты процентов до вычета налогов, так как именно она служит источником поступления денег в бюджет. Поэтому желательно, чтобы внутренняя и внешняя финансовая отчетность давала сведения о финансовых результатах именно в таком разрезе, который бы предоставлял необходимую информацию заинтересованным сторонам.

Основные источники информации: данные аналитического бухгалтерского учета по счетам результатов, «Отчет о прибылях и убытках» (форма №2), ПРИЛОЖЕНИЕ 5.1.

«Отчет об изменениях капитала» (форма №3), соответствующие таблицы бизнес-плана предприятия.
Для заполнения показателей отчета о прибылях и убытках предприятия руководствуются: положениями раздела VIII «Финансовые результаты» Инструкции по применению Типового плана счетов бухгалтерского учета, утвержденной постановлением Минфина Республики Беларусь от 30.05.2003 №89, с учетом последних изменений от 25.06.2010 №77;

Инструкцией по бухгалтерскому учету «Доходы организации», утвержденной постановлением Минфина Республики Беларусь от 26.12.2003 №181, с учетом последних изменений от 31.03.2008 №49;

Инструкцией по бухгалтерскому учету «Расходы организации», утвержденной постановлением Минфина Республики Беларусь от 26.12.2003 №182, с учетом последних изменений от 31.03.2008 №49.

Источниками формирования показателей отчетного периода являются оборотные ведомости, журналы-ордера, аналитические данные по счетам учета финансовых результатов.

5.2. Анализ состава, структуры и динамики показателей прибыли, факторы изменения валовой прибыли и прибыли от реализации
Доходы организации ( это увеличение экономических выгод в результате поступления активов (денежных средств, иного имущества) и (или) погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала этой организации, за исключением вкладов участников (собственников имущества).
Для целей учета и анализа используются следующие основные понятия и их определения:

· экономическая выгода − возможность имущества способствовать притоку денежных средств или иных активов в организацию;

· доход − экономическая выгода в денежной или натуральной форме, учитываемая в случае возможности ее оценки и в той мере, в которой такую выгоду можно оценить;

· выручка от реализации − денежные средства либо иное имущество в денежном выражении, полученные или подлежащие получению в результате реализации товаров, готовой продукции, работ, услуг по ценам, тарифам в соответствии с договором;

· курсовые разницы − разницы, возникающие при оценке в белорусских рублях имущества и обязательств организации, выраженных в иностранной валюте, в связи с изменением устанавливаемых Национальным банком Республики Беларусь официальных курсов иностранных валют к белорусскому рублю. Применение иных методов оценки имущества и обязательств допускается в случаях, предусмотренных законодательством Республики Беларусь;

· суммовые разницы − разницы в белорусских рублях, возникающие при расчетах по обязательствам, оплата которых осуществляется в белорусских рублях в сумме, эквивалентной определенной договором сумме в иностранной валюте или условных денежных единицах.

Считается суммовой и отражается в порядке, установленном для суммовых разниц, также разница в иностранной валюте, возникающая при расчетах по обязательствам, выраженным в иностранной валюте, размер которых определяется исходя из эквивалента иной иностранной валюты или условной денежной единицы.

Для целей бухгалтерского учета организация в соответствии с законодательством признает поступления доходами от видов деятельности, операционными или внереализационными, исходя из характера своей деятельности, вида доходов и условий их получения.

Не могут признаваться доходами различные поступления от других юридических и физических лиц:
· поступившие в составе выручки от реализации, операционных и внереализационных доходов суммы налога на добавленную стоимость, акцизов иных налогов и обязательных платежей, подлежащих перечислению в бюджет;

· суммы, поступившие от третьих лиц в пользу комитента по договорам комиссии или консигнации, доверителя по договорам поручения и иным аналогичным договорам в их пользу;

· суммы, поступившие в качестве авансов, задатков, предварительной оплаты за товары, готовую продукцию, работы, услуги; стоимость полученного в залог имущества (если передача заложенного имущества залогодержателю предусмотрена договором);

· поступления имущества, в том числе денежных средств, ранее переданных третьим лицам на условиях возвратности, в том числе получаемых в качестве погашения ранее предоставленных займов;

· вклады, внесенные другими организациями в ее уставный фонд, в рамках договора простого товарищества в размерах, установленных договорами.
Для целей учета и анализа используются следующие основные понятия и их определения:

· затраты − стоимостная оценка ресурсов, потребленных организацией в процессе производства и реализации товаров, продукции, выполнения работ, оказания услуг. Затраты, приводящие к получению в будущем экономических выгод, считаются активами организации и признаются расходами в период получения от них экономической выгоды. Затраты, не приводящие к получению экономических выгод, признаются расходами организации в период осуществления данных затрат;

· расходы организации − уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов (денежных средств, иного имущества) и (или) возникновения обязательств, приводящее к уменьшению собственных источников организации, за исключением уменьшения вкладов по решению участников (собственников имущества). Сопоставлением величины расходов с суммой полученного дохода рассчитывается финансовый результат отчетного периода − прибыль или убыток.

Не признается расходами организации выбытие активов:

· в связи с приобретением (созданием) внеоборотных активов (основных средств, доходных вложений в материальные ценности, нематериальных активов);

· в качестве вкладов в уставные фонды других организаций, в связи с приобретением акций акционерных обществ и иных ценных бумаг не с целью продажи;

· по договорам комиссии, агентским и иным аналогичным договорам в пользу комитента, принципала;

· в порядке предварительной оплаты материально-производственных запасов и иных товаров, работ, услуг;

· в виде авансов, задатка в счет оплаты материально-производственных запасов и иных товаров, работ, услуг;

· в погашение кредитов, займов, ссуд, полученных организацией.

Основные этапы анализа образования и использования прибыли: 
1-й этап. Анализ источников образования прибыли:

1.1.Анализ источников образования прибыли;

1.2.Анализ прибыли от реализации продукции, товаров, работ услуг (сч.90);

1.3.Анализ прибыли (убытков) от операционной деятельности (сч.91);

1.4.
Анализ внереализационных доходов и расходов (сч.92).
2-й этап. Анализ использования прибыли:

2.1. Анализ прямых налоговых платежей (налога на недвижимость, налога на прибыль, налога на доходы и др.) (сч.99);

2.2.Анализ текущих затрат источником финансирования которых выступает прибыль;

2.3.Анализ процентов и выплат по кредитам и займам.

3-й этап. Анализ формирования и использования специальных фондов из прибыли.

4-й этап. Принятие управленческих решений направленных на увеличение прибыли предприятия, снижения внереализационных расходов, оптимизацию налоговых платежей.
Анализ балансовой прибыли. Объектом анализа выступает балансовая прибыль (сч.99).
Анализ ведется по элементам образования балансовой прибыли с определением причин, оказавшим влияние на ее размеры. В ходе анализа рассчитывается удельный вес каждого раздела формы № 2 «Отчет о прибылях и убытках» в образовании балансовой и чистой прибыли (рис. 5.1.).
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Рисунок 5.1.  Схема формирования чистой прибыли

Для анализа прибыли строят аналитическую таблицу 5.1. Основной источник информации − приложение к балансу, форма № 2 «Отчет о прибылях и убытках», (см. Приложение).

Таблица 5.1. Анализ формирования и использования прибыли

	№п/п
	Наименование показателей
	2010
	2009

	
	
	млн. руб.
	удельный

вес, %
	млн. руб.
	удельный вес, %

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1-й этап. Формирование прибыли

	1
	Прибыль (убыток) (форма 2, строка 200):
	1 574
	100,0%
	6 924
	100,0%

	1.1
	прибыль (убыток) от реализации товаров, продукции, работ, услуг (форма 2, строка 070)
	380
	24,1%
	1 920
	27,7%

	1.2
	прибыль (убыток) от операционных доходов и расходов (форма 2, строка 120)
	-3 882
	-246,6%
	-2 610
	-37,7%

	1.3
	прибыль (убыток) от внереализационных доходов и расходов (форма 2, строка 160)
	5 076
	322,5%
	7 614
	110,0%

	2-й этап. Выплаты из прибыли

	2
	Налог на прибыль (форма 2, строка 250)
	912
	57,9%
	1 868
	27,0%

	3
	Прочие налоги, сборы из прибыли (форма 2, строка 260)
	350
	22,2%
	812
	11,7%

	4
	Прочие расходы и платежи из прибыли (форма 2, строка 270)
	66
	4,2%
	−
	0,0%

	5
	Чистая прибыль (убыток) (форма 2, строка 300)
	246
	15,6%
	4 244
	61,3%

	3-й этап. Использование прибыли

	6
	Резервный фонд (форма 3, строка 020)
	−
	0,0%
	−
	0,0%


Балансовая прибыль в анализируемом периоде по сравнению с прошлым сократилась на 5 350 млн. руб. (1 574 – 6 924) или 77,3%. Основными источниками, оказавшими влияние на формирование прибыли, явились:

· превышение внереализационных доходов над расходами. Их удельный вес составил 322,5%, в прошлом году − 110%;

· убыток от операционной деятельности. Его удельный вес в балансовой прибыли в отчетном периоде достиг 246,6%, в то время как в прошлом году − 37,7%.

По всем источникам формирования прибыли выявлена отрицательная динамика. Прибыль от реализации продукции сократилась на 1 540 млн. руб. (380 - 1 920) и составила за отчетный год 380 млн. руб. По внереализационным результатам за отечный год получена прибыль, но она ниже прошлого года на 2 538 млн. руб. (5 076 – 7 614) или 33,3%. По операционной деятельности убыток составил 3 882 млн. руб., что превышает прошлый год на 1 272 млн. руб. (2 610 – 3 882).

В отчетном периоде удельный вес чистой прибыли в балансовой прибыли составил 15,6%. Это значительно ниже прошлого года 61,3%. Основная причина − рост налоговых платежей из прибыли: в отчетном периоде − 80,1% (57,9% + 22,2%), в прошлом году − 38,7% (27,0% + 11,7%).

Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия − это прибыль после выплаты процентов по кредитам и сумм кредитов, а также затрат, которые в силу действующего законодательства не списываются на себестоимость (затраты на рекламу и командировочные расходы сверх установленного норматива и т. д.). Она направляется на формирование фондов потребления, накопления и развития, а также на выплату дивидендов.

Анализ прибыли от реализации продукции. Для анализа прибыли от реализации продукции используют следующую факторную модель (рис. 5.2.)
На изменение прибыли оказывают влияние следующие факторы:

· изменение производственной себестоимости;

· изменение коммерческих расходов;

· объема реализованной продукции;
· изменение структуры и количества реализованной продукции;

· изменение отпускных цен за реализацию продукции;

· наличие дополнительной незапланированной прибыли за счет реализации продукции более высокого качества. 
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Рисунок 5.2. Схема формирования доходов и расходов по видам деятельности

Анализ прибыли от реализации продукции представлен в таблице 5.2.
Таблица 5.2. Анализ прибыли от реализации продукции

	№п/п
	Показатели
	2009
	Цены и ставки 2009 × на объем 2010
	2010

	1
	Выручка от реализации
	77 456
	80 554
	83 360

	2
	Косвенные налоги
	11 940
	12418
	12 406

	3
	Выручка без косвенных налогов
	65 516
	68 136
	70 954

	4
	Себестоимость реализованной продукции
	58 416
	60 420
	64 134

	5
	Валовая прибыль
	7 100
	7 716
	6 820

	6
	Управленческие расходы
	62
	62
	256

	7
	Расходы на реализацию
	5 118
	5 538
	6 184

	8
	Прибыль от реализации
	1 920
	2 116
	380


Определение влияния факторов на изменение прибыли:
1. Изменение объема реализованной продукции (ΔQрп):
ΔQрп = Qрп1 – Qрп0
где Qрп1 и Qрп0 − объем реализованной продукции

2. Изменение производственной себестоимости (ΔСпр):
ΔСпр = Спр. расч – Спр1
где Спр. расч − себестоимость единицы продукции базового периода (2009 года) умноженная на количество изделий, произведенных в 2010 году;

Спр1 − производственная себестоимость продукции в 2010 году.

3. Изменение внепроизводственных расходов (ΔРвнепр.):
ΔРвнепр. = Рвнепр. расч – Рвнепр.1

где Рвнепр. расч − внепроизводственные расходы базового периода (2009 года) умноженные на индекс роста реализованной продукции изделий в 2010 году;

Рвнепр.1 − внепроизводственные расходы в 2010 году.

4. Изменение объема реализованной продукции (ΔРп):

ΔРп = (Спр.расч. / Спр0 – 1) × Пр0
где Спр0 − производственная себестоимость продукции в 2009 году.

Пр0 − прибыль в 2009 году.
5. Изменение структуры и ассортимента реализованной продукции (ΔСТРрп):
ΔСТРрп = Пр расч – Пр0 × (Спр.расч. / Спр0)

6. Изменение отпускных цен на реализованную продукцию (ΔЦ):
ΔЦ = Вр1 – Вр расч.

где Вр1 − Выручка от реализации 2010 г;

Вр расч. − цена единицы продукции базового периода (2009 года) умноженная на количество изделий, произведенных в 2010 году;
Определение влияния факторов на отклонения прибыли отчетного года от прибыли базового года представлено в таблице 5.3.
Таблица 5.3. Определение влияния факторов на изменение прибыли от реализации

	№п/п
	Факторы
	Расчет
	Величина влияния, млн. руб.

	
	Изменение прибыли от реализации продукции, всего
	380 - 1 920
	- 1 540

	
	В том числе за счет:
	
	

	1
	Структурных и количественных сдвигов
	2 116 - 1 920
	+ 196

	2
	Себестоимости, в том числе за счет:
	66 020 - 70 574
	-4 554

	2.1
	- производственных затрат
	60 420 - 64 134
	-3 714

	2.2
	- управленческих расходов
	62 - 256
	- 194

	2.3
	- расходов на реализацию
	5 538 - 6 184
	-646

	3
	Роста цен на продукцию
	83 360 – 80 554
	+ 2 806

	4
	Косвенных налогов
	12 418 – 12 406
	+ 12


Прибыль от реализации продукции сократилась на 1 540 млн. руб., или 80%.

Позитивное влияние на рост прибыли оказали следующие факторы:

· рост цен на реализованную продукцию обеспечил прирост прибыли на 2 806 млн. руб.;

· изменения в структуре и количестве реализованной продукции позволили увеличить прибыль на 196 млн. руб.;

· изменения системы налогообложения привело к сокращению косвенных налогов и, как следствие к росту прибыли на 12 млн. руб.
Максимально-возможный прирост прибыли должен был составить 3 014 млн. руб. (2 806 + 196 + 12)
Рост себестоимости на 4 554 млн. руб. не только полностью нивелировал влияние положительных факторов, но и привел к снижению прибыли за отчетный период на 1 540 млн. руб. (3 014 – 4 554). Значительное влияние на рост себестоимости и падение прибыли оказали рост производственных затрат и цен на ресурсы ( -4 554 = -3714 - 194 - 646)
Анализ операционной прибыли. Операционные доходы и расходы включают информацию о следующих статьях, а именно:
· о доходах и расходах, связанных с продажей и прочим выбытием (ликвидацией, списанием и др.), принадлежащих организации основных средств, нематериальных активов, производственных запасов, валютных ценностей, ценных бумаг и иных активов, в том числе активов, отличных от официальной валюты Республики Беларусь, а также для определения финансовых результатов от их выбытия;

· о доходах и расходах (включая амортизационные отчисления), связанных с предоставлением за плату во временное пользование (временное владение и пользование) активов организации в соответствии с законодательством (когда это не является предметом деятельности организации);

· о доходах и расходах, связанных с предоставлением за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности (когда это не является предметом деятельности организации);

· о доходах (процентах) и расходах, связанных с участием в уставных фондах других организаций, а также доходах (процентах) и расходах по ценным бумагам (когда это не является предметом деятельности организации);

· о доходах и расходах, связанных с участием организации в совместной деятельности по договору простого товарищества;

· о доходах и расходах по операциям с тарой;

· о доходах (процентах), полученных за предоставление в пользование денежных средств организации, а также процентах за использование банком денежных средств, находящихся на счете организации в данном банке;

· о расходах (процентах), начисленных организацией после принятия к бухгалтерскому учету приобретенных за счет краткосрочных и долгосрочных кредитов и займов товарно-материальных ценностей, а также процентах по иным краткосрочным и долгосрочным кредитам и займам (кроме кредитов и займов, полученных на приобретение основных средств и нематериальных активов, проценты по которым в конце года относятся на стоимость соответствующих активов);

· о расходах организации по содержанию производственных мощностей и объектов, находящихся на консервации, в соответствии с законодательством;

· о расходах организации по содержанию мобилизационных мощностей и объектов гражданской обороны;

· о расходах, связанных с аннулированием производственных заказов (договоров), а также производств, не давших продукции (сроком останова производств (цехов) от нескольких дней и более), а также амортизационных отчислениях основных средств и нематериальных активов, используемых в предпринимательской деятельности в период останова свыше 3 месяцев;

· об отчислениях в резервы под снижение стоимости материальных ценностей; о восстановлении резерва при продаже материальных ценностей или повышении рыночных цен;

· об отчислениях в резервы под обесценение финансовых вложений в ценные бумаги; о восстановлении резерва, созданного ранее, при продаже ценных бумаг или увеличении их рыночной котировки;

· об отчислениях в резервы по сомнительным долгам по расчетам с другими организациями, а также отдельными лицами, подлежащих резервированию в соответствии с законодательством; о восстановлении резерва при восстановлении сомнительных долгов;

· о прочих доходах и расходах, признаваемых операционными.

Величина прибыли (убытка) от реализации основных средств и прочих материальных активов зависит от количества проданного имущества, его балансовой стоимости, цены реализации и НДС (рис. 5.3.)
При выполнении анализа следует помнить, что при реализации прочих активов (кроме основных средств) ниже их остаточной стоимости НДС, подлежащий перечислению в бюджет, рассчитывается от остаточной стоимости или цены приобретения, в то время как покупателю в первичных документах указывается НДС, рассчитанный от цены продажи. Поэтому, проводя анализ, следует обратить внимание на цену реализации: она выше остаточной стоимости или нет. В случае, если цена реализации ниже остаточной стоимости или цены приобретения, финансовый результат ухудшается на величину НДС, не выставленную продавцом покупателю


[image: image3.emf]УБЫТОК ПРИБЫЛЬ

прочие операционные

доходы

прочие операционные

доходы

расходы от операций с

активами

доходы от операций с

активами

×

доходы от участия в других

организациях

В том числе:

проценты к уплате

В том числе:

проценты к получению

Операционные расходы

Операционные доходы (за

минусом налогов и сборов, 

включаемых в операционные

доходы)

Расходы Доходы


Рисунок 5.3. Схема формирования операционных доходов и расходов

Анализ проводится по каждой позиции прочих активов, используя методы сравнения и абсолютных разниц.

В процессе анализа изучаются состав, динамика, выполнение плана и факторы изменения суммы полученных убытков и прибыли по каждому конкретному случаю.
Анализ состава внереализационных доходов и расходов. Информации о внереализационных доходах и расходах отчетного периода, в том числе чрезвычайных доходах и расходах, то есть о результатах от операций, непосредственно не связанных с производственной деятельностью организации обобщается на счете 92. В состав внереализационных доходов и расходов входят следующие статьи:
· штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров, полученные, присужденные судом или признанные организацией-должником, начисленные в момент их признания или получения;

· штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров, уплаченные или признанные организацией к уплате;

· стоимость безвозмездно полученных активов: основных средств и других амортизируемых активов, в том числе полученных в качестве целевого финансирования, - по мере начисления амортизации в сумме начисленной амортизации, иных безвозмездно полученных активов - по мере их списания на счета учета затрат на производство продукции, работ, услуг, расходы на реализацию или на операционные расходы;

· средства целевого финансирования, первоначально учтенные в качестве доходов будущих периодов, - в периоды признания расходов, на финансирование которых они предоставлены;

· принятие к учету имущества, оказавшегося в излишке по результатам инвентаризации;

· поступления в возмещение причиненных организации убытков; перечисления организацией в возмещение убытков, причиненных другим организациям;

· прибыль или убыток прошлых лет, выявленные в отчетном году;

· суммы дебиторской, кредиторской и депонентской задолженности, по которым истек срок исковой давности, других долгов, нереальных для взыскания (включая ранее списанные как безнадежные), которые включаются во внереализационные доходы и расходы организации в размере ранее отраженной задолженности в бухгалтерском учете организации;

· суммы недостач, потерь и порчи активов в соответствии с законодательством;

· положительные и отрицательные курсовые разницы, возникающие при переоценке имущества и обязательств;

· суммовые разницы, возникающие в связи с погашением дебиторской, кредиторской задолженности, в том числе задолженности по полученным кредитам, полученным (выданным) займам;

· расходы, связанные с рассмотрением дел в судах;

· не компенсируемые виновниками потери от простоев по внешним причинам;

· разницы между числящейся стоимостью акций (доли), выкупленных у акционеров, и их номинальной или продажной стоимостью при аннулировании или продаже указанных акций;

· налог на добавленную стоимость, начисленный от внереализационных доходов в соответствии с законодательством;

· сумма дооценки (уценки) активов;

· доходы, потери и расходы в связи с чрезвычайными обстоятельствами хозяйственной деятельности (стихийное бедствие, пожар, авария, национализация, конфискация и т.п.);

· перечисление средств (взносов, выплат и т.п.) и передача имущества, выполнение работ, оказание услуг, связанных с благотворительной деятельностью, расходы на осуществление спортивных, оздоровительных мероприятий, отдыха, развлечений, мероприятий культурно-просветительского характера, оказание шефской и социальной помощи и расходы на иные аналогичные мероприятия;

· расходы обслуживающих производств и хозяйств разница от округления при формировании розничных и продажных цен;

· скидки, предоставленные поставщиками после получения организациями товаров (в составе внереализационных доходов у покупателей);

· индексация полученных и своевременно не использованных авансов;

· прочие доходы и расходы от операций, непосредственно не связанных с производством и реализацией товаров, продукции, работ, услуг и иного имущества, признаваемые внереализационными.
Прибыль (убыток) от внереализационным операциям определяется по следующей схеме (рис. 5.4.)
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Рисунок 5.4. Схема определения прибыли (убытка) по внереализационным доходам и расходам

Анализируя внереализационные результаты, устанавливают динамику их размера за прошлые годы, выявляют причины штрафных санкций, виновников.

Причины могут быть различного характера:

· результаты плохой постановки учета, претензионного дела, злоупотребления;

· нарушение договорных обязательств, ослабление финансового контроля.
5.3. Анализ рентабельности реализованной продукции, работ, услуг
Предприятие, осуществляющее производственно-хозяйственную деятельность, заинтересовано не только в наибольшей массе прибыли, но и в эффективности использования вложенных средств. Эффективность характеризуется размером прибыли, получаемой предприятием: 
· на 1 рубль капитала; 
· на 1 руб. оборота (реализованной продукции);

· на 1руб. инвестиций. 
Эти показатели получили название рентабельности и могут быть представлены в виде коэффициента или процентной величины.

Показатели рентабельности, применяемые в экономических расчетах, характеризуют относительную прибыльность.

Различают следующие виды рентабельности:
· рентабельность продукции;

· рентабельность предприятия.

Рентабельность продукции применяют в трех вариантах:

· рентабельность продаж;

· рентабельность производства товарной продукции;

· рентабельность отдельного изделия.

Рентабельность продаж в 2010 году (Rпрод1):определяется по формуле:
Rпрод1 =
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где ПР1 − прибыль от реализации продукции в 2010 г.

Qпрод1 − объем продаж в 2010 г..

В числителе может быть взята как балансовая прибыль, так и чистая. Рост отношения может означать либо повышение цен при неизменных издержках производства, либо снижение последних при сохранении прежних цен. Уменьшение этого показателя означает падение спроса на продукцию предприятия и, как следствие, снижение рентабельности ее операций.

Рентабельность производства товарной продукции характеризуется показателем потенциальной прибыли к среднегодовой стоимости основных и оборотных средств:
Пр = ТП – С,

где Пр − потенциальная прибыль (до реализации продукции);
ТП − стоимость произведенной товарной продукции;

С − себестоимость произведенной товарной продукции.

Рентабельность производства (R произв.1) определяется по следующей формуле: 

R произв.1 = 
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где Пр1 − потенциальная прибыль в 2010 году;

Ф1 − среднегодовая стоимость основных средств в 2010 году;

ОК1 − среднегодовые остатки материального оборонного капитала в 2010 году.
Рентабельность изделия (Rизд1) − это отношение прибыли (разность между оптовой ценой и себестоимостью) к себестоимости этого изделия или к полной стоимости продукции по оптовым ценам:

Rизд1 = 
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где Цопт1 − оптовая цена изделия в 2010 году

С1 − себестоимость этого изделия в 2010 году. 
Для анализа показателей рентабельности целесообразно заполнить таблицу 5.4. 
Таблица 5.4. Анализ показателей рентабельности

	№
	Показатели
	2009
	2010
	Изменение

	1
	Балансовая прибыль, млн. руб.
	6 924
	1 574
	-5 350

	2
	Прибыль от реализации продукции, работ, услуг, млн. руб.
	1 920
	380
	-1 540

	3
	Чистая прибыль, млн. руб.
	4 244
	246
	-3 998

	4
	Среднегодовая стоимость имущества предприятия (или источников его приобретения), млн. руб.
	144 932
	175 127
	30 195

	5
	Среднегодовая сумма собственных источников средств (имущества), млн. руб.
	15 580
	8 200
	-7 380

	6
	Объем реализации продукции, млн. руб.
	
	
	

	6.1
	-по себестоимости
	58 416
	64 134
	5 718

	6.2
	-по отпускным ценам (BP без косвенных
 налогов)
	65 516
	70 954
	5 438

	7
	Среднегодовая сумма перманентного капитала*, млн. руб.
	42 852
	19 038
	-23 814

	8
	Рентабельность всего капитала, %
	
	
	

	
	Р1 = стр. 1 / стр. 4 × 100
	4,78%
	0,90%
	-3,88%

	
	Р2 = стр. 2 / стр. 4 × 100
	1,32%
	0,22%
	-1,11%

	
	Р3 = стр. 3 / стр. 4 × 100
	2,93%
	0,14%
	-2,79%

	9
	Рентабельность собственного капитала, %
	
	
	

	
	Р4 = стр. 1 / стр. 5 × 100
	44,44%
	19,20%
	-25,25%

	
	Р5 = стр. 2 / стр. 5 × 100
	12,32%
	4,63%
	-7,69%

	
	Р6 = стр. 3 / стр. 5 × 100
	27,24%
	3,00%
	-24,24%

	10
	Рентабельность продукции, %
	3,29%
	0,59%
	-2,69%

	11
	Рентабельность перманентного капитала, %
	
	
	

	
	Р7 = стр. 1 / стр. 7 х 100
	16,16%
	8,27%
	-7,89%

	
	Р8 = стр. 2/стр. 7 х 100
	4,48%
	2,00%
	-2,48%

	
	Р9 = стр. 3 / стр. 7 х 100
	9,90%
	1,29%
	-8,61%

	12
	Рентабельность продаж по чистой прибыли, %
	6,48%
	0,35%
	-6,13%


*Перманентный капитал − это сумма собственных источников средств и долгосрочных займов Данная сумма определяется по пассиву баланса: третий раздел плюс четвертый раздел плюс строка 640.

Рентабельность всего капитала по балансовой прибыли сократилась с 4,78 до 0,9 руб. на 1000 вложенных средств. Падение рентабельности было обусловлено с одной стороны снижением балансовой прибыли на 77,3%, а с другой стороны ростом стоимости имущества предприятия на 20,7% и ухудшением его использования.

Рентабельность реализованной продукции сократилась на 2,69% и в отчетном период составила 0,59%. Рентабельность продаж по чистой прибыли снизилась с 6,48% до 0,35%:

Рентабельность собственного капитала по чистой прибыли снизилась на 24,24% и на конец отчетного года составила 3,0%. Это было вызвано тем, что темп падения чистой прибыли (94,2%) превысил темп сокращения собственного капитала (47,4%) на 46,8%.

Рентабельность перманентного капитала по чистой прибыли сокращалась и на конец отчетного года составила 1,29%.

На изменение рентабельности оказывают влияние те же факторы, что и на прибыль.

5.4. Расчет резервов увеличения прибыли и уровня рентабельности

Резервы увеличения суммы прибыли определяются по каждому виду товарной продукции. Основными их источниками являются:

· увеличения объема продаж;

· снижения себестоимости продукции и уровня затрат;

· повышение цен.

Повышение цен может быть достигнуто: 
за счет повышение качества товарной продукции; 
поиска более выгодных рынков сбыта; 
реализацией в более оптимальные сроки.

Для определения резервов роста суммы прибыли за счет увеличения объема продаж необходимо выявленный резерв роста объема реализации продукции умножить на фактическую прибыль в расчете на единицу продукции соответствующего вида.

Подсчет резервов увеличения прибыли за счет снижения себестоимости продукции и услуг осуществляется следующим образом: предварительно выявленный резерв снижения себестоимости каждого вида продукции умножается на возможный объем ее продаж с учетом резервов его роста.

Существенным резервом роста прибыли является улучшение качества товарной продукции. Он подсчитывается следующим образом: изменение удельного веса каждого сорта умножается на отпускную цену соответствующего сорта, результаты суммируются и полученное изменение средней цены умножается на возможный объем реализации продукции.

Аналогично подсчитываются резервы роста прибыли за счет изменения рынков сбыта.

Основными источниками резервов повышения уровня рентабельности продукции являются: увеличение суммы прибыли от реализации продукции и снижение себестоимости товарной продукции.

Основными источниками резервов повышения уровня рентабельности капитала являются: 
резерв увеличения валовой суммы прибыли; 

резерв сокращения суммы капитала за счет ускорения его оборачиваемости; 
наличия дополнительной суммы основного и оборотного капитала, необходимого для освоения резервов роста прибыли.

В заключение анализа финансовых результатов должны быть разработаны конкретные мероприятия по освоению выявленных резервов и система осуществления мониторинга.

ПРИЛОЖЕНИЕ 5.1.

Отчет о прибылях и убытках, млн. руб.

	Наименование показателей
	Код строк
	2010
	2009

	1
	2
	3
	4

	I. ДОХОДЫ И РАСХОДЫ ПО ВИДАМ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

	Выручка от реализации товаров, продукции, работ услуг
	010
	83 360
	77 456

	Налоги и сборы, включаемые в выручку от реализации товаров, продукции, работ, услуг
	011
	12 406
	11 940

	Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг (за вычетом налогов и сборов, включаемых в выручку) (010 - 011)
	020
	70 954
	65 516

	Справочно:
	
	
	

	из строки 010 сумма государственной поддержки
(субсидий) на покрытие разницы в ценах и тарифах
	021
	−
	−

	Себестоимость реализованных товаров, продукции работ, услуг
	030
	64 134
	58 416

	Валовая прибыль (020 - 021 - 030)
	040
	6 820
	7 100

	Управленческие расходы
	050
	256
	62

	Расходы на реализацию
	060
	6 184
	5 118

	ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) от реализации товаров, продукции, работ, услуг (020 - 030 - 050 - 060)
	070
	380
	1 920

	II. ОПЕРАЦИОННЫЕ ДОХОДЫ И РАСХОДЫ

	Операционные доходы
	080
	12 380
	12 148

	Налоги и сборы, включаемые в операционные доходы
	081
	802
	922

	Операционные доходы (за вычетом налогов и сборов, включаемых в операционные доходы) (080 - 081)
	090
	11 578
	11 226

	В том числе:
	
	
	

	-проценты к получению
	091
	−
	2

	-доходы от участия в создании (учредительстве) других организаций
	092
	−
	396

	-доходы от операций с активами
	093
	5 268
	10 828

	-прочие операционные доходы
	099
	6 310
	−

	Операционные расходы
	100
	15 460
	13 836

	В том числе:
	
	
	

	-проценты к уплате
	101
	−
	−

	-расходы от операций с активами
	102
	4 416
	5 300

	-прочие операционные расходы
	109
	11 044
	8 536

	ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) от операционных доходов и расходов (090 - 100)
	120
	-3 882
	-2 610

	III. ВНЕРЕАЛИЗАЦИОННЫЕ ДОХОДЫ И РАСХОДЫ

	Внереализационные доходы
	130
	5 880
	12 606

	Налоги и сборы, включаемые во внереализационные доходы
	131
	-8
	−

	Внереализационные доходы (за вычетом налогов

и сборов, включаемых во внереализационные доходы)

(130-131)
	140
	5 888
	12 606

	Внереализационные расходы
	150
	812
	4 992

	ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) от внереализационных доходов и расходов (140 - 150)
	160
	5 076
	7 614

	ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) (± 070 ± 120 ± 160)
	200
	1 574
	6 924

	Расходы, не учитываемые при налогообложении
	210
	2 230
	2 202

	Доходы, не учитываемые при налогообложении
	220
	−
	−

	ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) до налогообложения 

(±200 + 210-220)
	240
	3 804
	9 126

	Налог на прибыль
	250
	912
	1 868

	Прочие налоги, сборы из прибыли
	260
	350
	812

	Прочие расходы и платежи из прибыли
	270
	66
	−

	ЧИСТАЯ ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) 

(200 - 250 - 260 - 270)
	300
	246
	4 244

	Справочно (из строки 300):
	
	
	

	сумма предоставленной льготы по налогу на
прибыль
	310
	−
	−

	Прибыль (убыток) на акцию
	320
	−
	−

	Количество прибыльных организаций / сумма прибыли
	330
	0/0
	0/0

	Количество убыточных организаций / сумма убытка
	340
	0/0
	0/0


	РАСШИФРОВКА ОТДЕЛЬНЫХ ВНЕРЕАЛИЗАЦИОННЫХ ДОХОДОВ

И РАСХОДОВ

	Показатель
	2010
	2009

	Наименование
	код
	доход
	расход
	доход
	расход

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Штрафы, пени и неустойки, признанные или по которым получены решения суда (арбитражного суда) об их взыскании
	350
	2
	240
	5
	6

	Прибыль (убыток) прошлых лет
	360
	−
	−
	−
	12

	Возмещение убытков, причиненных неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательств
	370
	−
	−
	−
	−

	Курсовые разницы по операциям в иностранной валюте
	380
	84
	62
	−
	−

	Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковой давности
	390
	5 300
	−
	756
	2 856

	Прочие доходы и расходы
	400
	502
	510
	3 322
	278

	ИТОГО
	500
	5 888
	812
	8 528
	1 846
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